
セッション募集開始24時間で90 PV！ 
「待ってましたー😍」の空気をつくり 

３日で満員御礼となった 
準備と見直し改善の記録。 

 
美容起業家プロデューサー　生井桃香 

ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー 
 

💁‍♀️こんな方へ 
​
☑️集客開始とともに申し込みボタンが押してもらえない。 
☑️集客がダラダラ続く… 
☑️３日で満員御礼を実現したい！ 
 
​
 

🎁このレコードで手に入れられること​
 
◉集客開始とともに「待ってましたー😍」の 
　前のめりな空気をつくる“準備の仕方” 
◉「早く申し込みたい…」のスイッチを見つける“記録の仕方” 
◉３日で満員御礼をつくる“見直し改善方法” 
 
 
 
 

🗺背景 
5月末の時点で6月の集客がずれ込み、​
「6月の10日までに6月の集客を終えたい。 
何か仕掛けなくては…。」と考えていた。 
 
そんな中、 
5月29日６時からのリーダーミーティングで 
玉井さんの「お誕生日企画やります！」を聞いて 
あ！「私も今日会社の７周年だ！」 
ということで 
急遽1日で企画創造とダンドリ 
その日の夜21時から 
早速仕込みをスタートしました。 
 
 



 
✍️実践結果 
5月29日〜6月7日までの10日間メルマガ内で仕込み。 
6月7日21時集客開始。 
セッション募集開始24時間でPV90 ・UA 52 
３日で満員御礼となりました。 
 
 
 
 
 
申込み　　　　　　　　　　　　　５　　　　　　　1                 　　  １ 
 

 
 
💡３つのポイント 
①『準備が一番、記録が本番』 
　まずは「待ってましたー😍」の空気をつくる​
　３つの“準備”をしよう！ 
 
②『数字の動きは人の動き。人の動きは言葉で変わる。』 
　ペルソナを動かす手がかりを見つける​
　“３つの記録”をしよう！ 
 
③『いつだってペルソナ目線！』​
　３日で満員御礼をつくる​
　４つのポイントを見直し“改善”しよう！ 
 
 
 
 
 

👩‍🏫１つ１つのポイントを解説しよう☝️ 
 
ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー 

①まずは「待ってましたー😍」の空気をつくる３つの“準備”を始めよう！ 
ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー​
ここで、なくてはならない本質は、​

『準備が一番、記録が本番』​
 



【準備１】特別企画の企画創造（考える軸をセットアップ） 
 
何か事を起こすときは、 
考える軸からハジメル。 
 
そして、 
企画創造とは、 
企画✖️戦略 
 
心躍る考える軸と、 
「よしいける！」まで 
シュミレーションを繰り返すこと。 
 
 
「月半分シゴト。月半分アソブ。 
そして、月商７桁の当たり前。」 
そんな生き方・働き方をともに魅せていく 
７人に出逢うために 
 
７周年にかけて、​
「７」の数字にかけた企画を創り、 
その日のうちに仕込みをスタートしました。 
 
 
ーーーーーーーーーーーー 
株式会社Ring7周年 
特別企画を企画創造 
ーーーーーーーーーーーー 
【株式会社Ring7周年特別企画】 
 
美容起業家神セブン2021 
2021年中に 
『月半分シゴト。月半分アソブ。 
そして、月商７桁の当たり前。』を 
実現したい方のためだけの特別セッション 
 
【本質】 
自分自身もペルソナさんもココロ踊るテーマと、 
日々のルーティンが遂行できる！とイメージできる 
明快なダンドリ。 
 
 
【具体策】 
 
【７周年特別企画】 
2021年中に 
『月半分シゴト。月半分遊ぶ。 



そして、月商７桁の当たり前。』を 
実現したい方のためだけの 
☆美容起業家神セブン2021☆ 
特別セッション 
 
 
◾募集人数 
『月半分シゴト。月半分アソブ。 
そして、月商７桁の当たり前。』 
これを今年中に本気で叶えたい！ 
という限定７名 
  
 
◾セッション価格　 
7,777円 
（通常セッション価格　55,000円） 
　　　 
 
◾セッション時間　70分 
　　　　　　 
 
◾募集開始日 
　６月７日（月） 
  
 
セッション開催日程は 
６月10日（木）～20日（日） 
 
 
 
＜ペルソナが叶えたい望み＞ 
『月半分シゴト。月半分アソブ。 
そして、月商７桁の当たり前。』 
これを今年中に本気で叶えたい！ 
 
 
 
●企画創造の時点で 
満員御礼までのメルマガの投稿時間と内容まで 
段取りを立てておく。 
L詳しくは【準備２】と【準備３】で。 
 
 
 
 
 
 
 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
●SNS予告の内容とリンクも、 
同じく投稿時間と画像までメモに準備しておく。 
これをやっておくことで露出ルーティンが守れる。 

 



 
【準備２】過去の記録からペルソナのヒットキーワードを見つけ出し活用 
 
＜ペルソナ＞ 
私と出会う前の師匠メンバー（現神セブン）たち 
 
 
＜私と出会う前の師匠たち（現神セブン） 
が言ってたキーワード＞ 
 
桃香さんみたいになりたい。 
〇〇さんみたいになりたい。​
 
月の半分（16日）だけ働いて７桁サロン 
 個人サロンが７桁　 
“売り込まない”“他のサロンと戦わない 
月商7桁を当たり前 
生き残り 
ファーストクラスサロンになりたい。 
唯一無二のサロンにしたい。 
自分の一番の「強み」と「好き」だけを 
 フルに使って働きたい。 
〇〇といえばこの人という人になりたい。 
集客 



月収100万円 
「集客方法」 
7桁 
キャッチコピー 
「こんなもんじゃない。」 
 
●共感したプロモーション 
プライベートも犠牲にせず 
 生き方は自由に選べる。 
『可能性オタク』 
オンとオフが見える姿 
 おしゃれな出稼ぎスタイル 
『バランス』 
人生楽しんでる。 
考え方。自然体。 
旅行×３ 
ハワイや石垣島 遊びながら学ぶ 
写真＋文字に惹かれた 
オンオフ 
自然 
人生楽しんでるし凛とした女性 
趣味にプライベートに楽しめるようになりたい。 
 人生を豊かにしていきたい。 
 
 
 
 
【準備３】毎日逢いたい気持ちが育つラブレターを届けるダンドリ 
（ここも考える軸から） 
 
【テーマ：目指すゴール】 
6月7日21時の募集開始時に​
「逢いたい！」「申し込みたい！」の​
感情をピークに持っていくこと。 
 
【本質】 
仕込み展開の流れは「結・起承転結」 
（→青い文字でい書いてあるところ。） 
 
１通１通に 
テーマ＜感情のゴール＞を定め 
伝え方は「ラブレター構造」 
・何が得られるか？ 
・なぜこれ、なぜ今、なぜ私 
・どうすればいい？ 
 
 



 
【具体策・ダンドリ】 
 
（※メルマガのリンクは​
   パスワード『ring』で開きます。） 
 
 

💌１通目（５月29日21:00）特別企画予告
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/449453/ 
 
タイトル： 
【７周年超特別企画】私の会社が７周年になりました。 
 
【７周年超特別企画】私の会社が７周年になりました。 
どんな想いで始めたのか？強いやる理由。 
 
＜感情のゴール＞ 
志命への強烈な共感 
 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　537 
ーーーーーーーーーーー 
 
 

💌２通目（５月30日21:00）企画テーマ発表
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/449867/ 
 
タイトル： 
【発表します！】７周年超特別企画！ 
 
テーマ発表 
【株式会社Ring7周年特別企画】 
 
2021年中に 
『月半分シゴト。月半分アソブ。 
そして、月商７桁の当たり前。』を 
実現したい方のためだけの 
 
☆美容起業家神セブン2021☆ 
特別セッション 
 
テーマ概要 
美容起業家神セブン2021とは？ 
企画の詳細 
＜感情のゴール＞ 
特別企画？！なんだろ？気になる。 
 

https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/449453/
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/449867/


ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　560 
ーーーーーーーーーーー 
 
 
💌３通目（５月31日7:00）お客様の声
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/449886/ 
 
タイトル： 
シゴトも美もママも 
全部楽しみ尽くして月商300万円！ 
【美容起業家神セブンの声】 
 
＜感情のゴール＞ 
ママでもできるんだ！ 
子供たちの夢を叶えられるママになりたい！ 
自分の可能性が子供の可能性を決めるんだ！ 
挑戦しよう！！ 
 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　535 
ーーーーーーーーーーー 
 
 
 
 
💌４通目（５月31日21:00）お客様の声 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/449915/ 
 
タイトル： 
月の10日旅をしながら 
月商400万円に到達！ 
【美容起業家神セブンの声】 
 
＜感情のゴール＞ 
『いつまで現場で 
　施術ができるのだろうか…』 
私も旅もしてこんなに稼げたらいいな！ 
「“いつか”こんな働き方したい…。」 
人生を変える転機にしたい！ 
 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　298 
ーーーーーーーーーーー 
 
 
 

https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/449886/
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/449915/


💌５通目（６月１日7:00）お客様の声
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/450126/ 
 
タイトル： 
好きな時に好きな所へ！ 
場所に縛られない整体師の働き方 
【美容起業家神セブンの声】 
 
＜感情のゴール＞ 
地味な施術者を卒業して 
もっと旅を楽しんで世界を広げたい！！ 
オンライン美ジネスにも挑戦したい！ 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　274 
ーーーーーーーーーーー 
 
 
 
 
 
 
 
 
💌６通目（６月１日21:00）お客様の声 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/450237/ 
 
タイトル： 
家とサロンの往復生活を卒業し 
思いっきり遊んで月商７桁！ 
サロンを続けながらコンサルタントに転身！ 
【美容起業家神セブンの声】 
 
＜感情のゴール＞ 
家とサロンの往復生活を卒業したい！ 
コンサルタントやってみたい！ 
こんな年の重ね方したい！ 
人生変えたい！！ 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　439 
ーーーーーーーーーーー 
 
 
 
 
💌７通目（６月２日7:00）お客様の声 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/450522/ 
 

https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/450126/
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/450237/
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/450522/


タイトル： 
旅も！趣味も！ 
ワガママな人生を謳歌する 
人気小顔サロンの高価格でも予約殺到の裏側。 
 
＜感情のゴール＞ 
旅も！趣味も！ 
ワガママな人生を謳歌したい！ 
私もファーストクラスサロンになりたい！ 
人生一回きり！！ 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　264 
ーーーーーーーーーーー 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
💌８通目（６月２日21:00）お客様の声 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/450775/ 
 
タイトル： 
子供との時間を削がずに 
月商７桁を築き続ける 
シングルマザーの働き方 
【美容起業家神セブンの声】 
 
＜感情のゴール＞ 
シングルマザーでも 
こんな働き方ができるんだ！ 
人生を変えたい！ 
「一度きりの人生 
本当にこれでいいのか？」 
 
どこに住むかも 
子供との時間を最優先にする 
ライフスタイルも 
自分でつくれるんだ！！ 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　291 
ーーーーーーーーーーー 
 

https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/450775/


 
💌９通目（６月３日22:00）お客様の声 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/450784/ 
 
タイトル： 
神セブンの衝撃ビフォーアフター写真公開！ 
たった一年で、 
娘に「これ誰？」と言われるほど 
人生と見た目の変化を遂げた！ 
【美容起業家神セブンの声】 
 
 
＜感情のゴール＞ 
私もそんなかっこいい“ママの背中”を 
娘に魅せたい！ 
子供の夢も叶える母になりたい！ 
見た目も美しくいたい！！ 
 
仕事もプライベートを楽しみながら 
月商7桁の人生を送りたい！！ 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　318 
ーーーーーーーーーーー 
 
 
 
 
💌10通目（６月５日7:００）このセッションで得られるもの 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451456/ 
 
タイトル： 
『神セブンにあってあなたにないもの』 
 
＜感情のゴール＞ 
神セブンになりたい！！ 
 
神セブンの条件３つのうち 
一つも持ってない。。。 
私も欲しい。。。 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　262 
ーーーーーーーーーーー 
 
 
💌11通目（６月５日13:30）顧客の不安の払拭 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451543/ 
 

https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/450784/
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451456/
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451543/


タイトル： 
『私も美容起業家“神セブン”になれますか？』 
 
『できるからやる。』 
のではなく 
『やるからできる。』 
 
＜感情のゴール＞ 
「私も、月の半分で 
月商７桁が当たり前の 
美容起業家神セブンに 
なれるのだろうか？」 
どこか、 
ここに出てくる人たちは 
特別な人たちなんじゃない？ 
 
いや、 
『できるからやる。』 
のではなく 
『やるからできる。』んだ！ 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　403 
ーーーーーーーーーーー 
 
 
 
💌12通目（６月５日21:00）顧客の不安の払拭 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451550/ 
 
タイトル： 
「月半分働いて、月商７桁」どうしたらできる？ 
 
（それは、 
高単価サービスを持つこと。） 
 
＜感情のゴール＞ 
高単価でも選ばれるようになりたい！ 
いずみさんのように価格を上げても 
満員御礼のサロンになりたい！ 
けれどやり方わからない。。。 
セッション行こうかな。 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　325 
ーーーーーーーーーーー 
 
 

https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451550/


 
💌13通目（６月６日7:00）顧客の不安の払拭 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451621/ 
 
タイトル： 
『他の美容系起業塾と何が違うの？』 
 
＜感情のゴール＞ 
他の起業塾ではうまくいかなかったけど 
ここなら私もやれるかも！！！ 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　275 
ーーーーーーーーーーー 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
💌14通目（６月６日17:00）顧客の不安の払拭 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451630/ 
 
タイトル： 
『桃香さんのプロデュースっていくらですか？』 
 
＜感情のゴール＞ 
稼ぎ方じゃなくて 
生き方を教えてくれるから 
安くはない。ホンモノだ。 
 
セッションで聞いてみたい！！ 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　305 
ーーーーーーーーーーー 
 
 
 
 
💌15通目（６月６日21:00）私と関わると得られるもの 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451743/ 
 
タイトル： 

https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451621/
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451630/
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451743/


『今年中に月商７桁が当たり前の 
“神セブン”に仲間入りする方法』 
 
＜感情のゴール＞ 
一言伝えると、 
「ぜひお願いしたい！」と言われる 
価値が伝わる言葉。 
それ欲しい！！！ 
 
今年中に 
“神セブン”に仲間入りしたい！！ 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　207 
ーーーーーーーーーーー 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
💌16通目（６月７日7:00）直前予告！もう一度志命と特別企画概要 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451758/ 
 
タイトル： 
【今夜21時７名限定募集開始！】 
2021年中に「月半分シゴト。月半分遊ぶ。  
そして、月商７桁の当たり前。」を 
 実現したい方のためだけの特別セッション 
 
 
おさらい記事。 
 
＜感情のゴール＞ 
いよいよ明日か！！ 
もう踏み出さないと変わらないな。。。 
 
神セブンへの手がかり 
私も取りに行きたい。。。 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　254 
ーーーーーーーーーーー 
 
 

https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451758/


 
💌17通目（６月７日12:00）なぜ今申し込むといいのか？ 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451776/ 
 
タイトル： 
なぜ今が美容起業家にとって 
人生を変える絶好のチャンスなのか？ 
 
 
＜感情のゴール＞ 
神セブンがまぶしすぎる！！！ 
 
私も『月半分シゴト。月半分アソブ。 
そして、月商７桁の当たり前。』 
を築く神セブンに仲間入りしたい！！ 
 
今だ。今しかない！！ 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　243 
ーーーーーーーーーーー 
 
 
 
 
 
💌18通目（６月７日21:00）募集開始！​
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451959/ 
 
タイトル： 
【集え！神セブン志望者☆】限定７名募集開始！ 
 
＜感情のゴール＞ 
待ってましたーーー！！！ 
私も神セブンになる！！！ 
よし！申し込もう！！！ 
 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　266 
ーーーーーーーーーーー 
 
 
 
 
 
 
💌19通目（６月８日7:00）覚悟と決断の背中を押す 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451649/ 

https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451776/
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451959/
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451649/


 
タイトル： 
「月商100万円が叶わない人の特徴」 
 
＜感情のゴール＞ 
『月半分シゴト。月半分アソビ。 
で月商7桁。』 
この当たり前が欲しい！ 
そのためには自己投資は必要だよね！ 
覚悟を決めよう！！ 
 
ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　274 
PV90 UA52 申込み５件 
ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

💌20通目（６月８日17:00）覚悟と決断の背中を押す 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451650/ 
 
タイトル： 
『毎月100万円を稼げる方法』は無料で落ちてません。 
 
＜感情のゴール＞ 
やるんだったら 
桃香さんにお願いしたい。 
桃香さんを自分の師としよう！ 
 
 
ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　253 
PV13 UA10 申込み１件 
ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー 
やばい、、、PV急降下。申込み１件。 
焦る、、、。 
 

https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/451650/


昨日90PV52UAも見られてるのに​
申込みが少ない。 
 
ってことは、​
ランディングページが悪いのか？？​
 
裕紀さんとニューミーズに相談。 
​
クリックしている52人中５人が申し込み。​
ということは、購買率10％。 
これは悪くない！​
​
なので、 
仕込みの時に一番開封された記事 
『私も美容起業家“神セブン”になれますか？』 
の記事を再投稿することで 
 
もう一度開かせ、申し込んでもらおうとした。 
 
※【参考資料１】参照 
↓ 
 
 
 
 
 
💌21通目（６月９日7:00）顧客の不安の払拭 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/452579/ 
 
タイトル： 
私も美容起業家“神セブン”になれますか？ 
 
＜感情のゴール＞ 
私にもなれるかも！！神セブンになりたい！ 
 
ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
6月5日「私も神セブンになれますか？」​
　　　開封実人数　403人（13時半） 
  ↓ 
もう一度「私も神セブンになれますか？」配信​
　　　開封実人数536人（21時）夜配信がいいのかも。 
 
で、申込み１件追加👏 
ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー 
 
💌22通目（６月９日21:30）お客様の変化 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/452804/ 
 

https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/452579/
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/452804/


タイトル： 
パート8万円の主婦から月初10日で400万円の起業家へ！ 
 
 
＜感情のゴール＞ 
 
私も洋子さんみたいになりたい！！ 
売上50倍のヒミツ。知りたい！ 
いつか見てろよ！私だって！！ 
 
ーーーーーーーーーーー 
【数の記録】 
開封実人数　280 
ーーーーーーーーーーー 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
💌23通目（６月10日22:30）満員御礼！覚悟と決断の背中を押す 
https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/453145/ 
 
タイトル： 

もし、宝くじが当たったら明日もこのシゴトしますか？ 
 
＜感情のゴール＞ 
 
自分に嘘つきながら 
ごまかしながらのシゴトは手放そう！！ 
一回きりの人生 
好きで埋め尽くしたい！！ 
 
 
ラスト１枠！？！ 
 
私も自分の夢を叶えたい！ 
遊ぶようにシゴトしたい！ 
後悔したくない！ 
えいっ！！申し込もう！！ 
 
ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー 

https://www.agentmail.jp/archive/mail/442/1303/453145/


【数の記録】 
開封実人数　352 
PV11 UA7 申込み１件満員御礼！ 
ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー 
 
※【参考資料１】

 
ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー 

②ペルソナを動かす手がかりを見つける“３つの記録”をしよう！ 
ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー 
ここで、なくてはならない本質は、 

『数字の動きは人の動き。人の動きは言葉で変わる。』 
 
 
 
【記録１】開封時間・申し込み時間 
→AgentYou🌈で見て記録し仮説を立てる。 



 
 
 
 
 
 
 
【記録２】開封率（開封数） 
→AgentMAIL📮ログでみて貯まるくんへ。 
 



 
 

 
 
 
３、クリック数 
→AgentMAIL📮ログで見て貯まるくんへ。 
 

 
 
ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー 

③３日で満員御礼をつくる４つのポイントを見直し“改善”しよう！ 



ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー 
【見直しポイント１】 
読者が読める“配信時間”になってるかな？ 
 

 

 
 
【１発見！】今まで配信したことがなかった17時が高い！ 
【１改善】17時にも配信してみよう！ 
 
 
 
 
【見直しポイント２】 
読みたい！と思わず開きたくなる“メルマガタイトル”になってるかな？ 



 
 

 
 
【開封率が良かったタイトルの傾向】 
 
◉描写が細かいリアルに想像できるお客様の声 
家とサロンの往復生活を卒業し思いっきり遊んで月商７桁！ 
サロンを続けながらコンサルタントに転身！ 
【美容起業家神セブンの声】 
 
神セブンの衝撃ビフォーアフター写真公開！ 
たった一年で、娘に「これ誰？」と言われるほど 
人生と見た目の変化を遂げた！ 
【美容起業家神セブンの声】 
 

 
◉顧客の不安払拭記事 
私も美容起業家“神セブン”になれますか？ 
 
「月半分働いて、月商７桁」どうしたらできる？ 
 
桃香さんのプロデュースっていくらですか？ 
 
「入りたい！」と言われてもお断りすることがございます。 
 

 
 
 
 



【ヒットパターンの再現】 
ヒット時間に変えて、ヒットタイトルを再現してみた。 
 
「私も神セブンになれますか？」​
　　403人（13時半） 
    ↓ 
４日後もう一度「私も神セブンになれますか？」配信​
　　536人（21時） 
 
 
【見直しポイント３】 
申し込みボタンを思わずクリックしたくなる“動線前の言葉”になってるかな？ 
 
◉タイトルは「Whatー何が得られるか？」なので​
　記事末にもう一度このことばを繰り返すようにした。 
　入口と記事の内容と出口の言葉が一致するようにした。 
 
◉全記事に＜感情のゴール＞をセットアップすることで 
動線前の言葉が決めやすかった。 
 
◉集客開始後は、 
読んですぐのボタンで申し込まれているので​
まず申し込ませる動線を置くようにした。​
（→AgentMAIL📮のログで確認できます。） 
 

 
🌟マークの人が申し込んでる。 
 
結果、今回も申し込んでる人の８割が記事の​
一番上のリンクから申し込んでる衝動買いタイプ。 
 



なので、集客期間中はメルマガの記事の 
一番上にセッションの申し込みボタンを目立つように置く。 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

💡まとめ💡 
 
①『準備が一番、記録が本番』 



　まずは「待ってましたー😍」の空気をつくる​
　３つの“準備”をしよう！ 
 
②『数字の動きは人の動き。人の動きは言葉で変わる。』 
　ペルソナを動かす手がかりを見つける​
　“３つの記録”をしよう！ 
 
③『いつだってペルソナ目線！』​
　３日で満員御礼をつくる​
　４つのポイントを見直し“改善”しよう！ 
ぜひ、 
 
 
まずはこの​
“準備”“数の記録”“見直し改善”で​
前のめりのお客様と出逢い 
３日で満員御礼を実現してみてくださいね！ 
 

 


