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CARD: Funnelytics para pequenas empresas: como usar a ferramenta

certa para crescer com dados reais

LEGENDA:

Vocé ja investe em trafego pago, mas ainda nao sabe exatamente onde os leads travam
na jornada? Ou tem a impressao que esta tomando decisdes no escuro, com base em

achismos e ndo em dados?

Se vocé é dono(a) de uma pequena empresa em crescimento, o Funnelytics pode ser o

divisor de aguas que faltava para crescer com eficiéncia e clareza.

Enquanto muitas ferramentas de analise sdo caras, complexas ou pouco intuitivas, o
Funnelytics se destaca por permitir a visualizagao clara e estratégica dos funis de

venda, mesmo em operacdes enxutas.

E uma solugdo especialmente poderosa para quem trabalha com produtos ou servigos de

ticket médio mais elevado e ja investe em campanhas de midia paga.

Neste guia completo, detalhamos 5 passos praticos para vocé implementar o Funnelytics
e transformar completamente a forma como sua empresa enxerga e otimiza a jornada do

cliente:

«® 1. Conecte suas fontes de dados
Google Analytics, CRM, Meta Ads... Tudo comega com integragao e leitura de dados em

tempo real.

s 2. Use templates prontos e personalizaveis
Ganhe velocidade com modelos prontos e adapte para o seu tipo de negdécio — seja

ecommerce, servigos ou vendas consultivas.

& 3. Mapeie a jornada real do cliente
Identifique gargalos, entenda quais campanhas convertem e onde vocé esta perdendo

oportunidades.



s« 4. Ajuste estratégias com base em dados, nio em suposigdes

Reduza seu CAC, otimize canais e foque em acdes que realmente trazem receita.

s« 5. Maximize resultados com uma abordagem de RevOps
Alinhe marketing, vendas e atendimento com uma vis&o unica de funil e comece a prever

receita com mais precisao.

@ Quais os principais beneficios de usar o Funnelytics?
v Clareza total em cada etapa do funil
v Otimizacao de campanhas de midia paga

v Tomada de decisdo com base em dados reais

Se vocé esta na fase de profissionalizar sua operacao e preparar o terreno para escalar,

este conteldo é para vocé. #funildevendas #otimizarprocessos #RevOps #Funnelytics

Leia agora: [link do artigo]

e X (Thread/ ou segue o fio)

Dono de pequena empresa? Ja investe em trafego pago? Vocé pode estar perdendo
vendas por ndo enxergar claramente a jornada do cliente. O Funnelytics pode te ajudar a
mudar isso. Veja como aplicar a ferramenta em 5 passos e tomar decisdes com base em

dados: [link] #Funnelytics #PequenasEmpresas #MarketingDigital #FunilDeVendas

e Instagram
e FEED

Pequena empresa, grandes decisdes. Vocé ja investe em trafego pago, mas sente que esta

no escuro sobre o que funciona ou nao?

O Funnelytics te ajuda a:

v/ Visualizar toda a jornada do cliente
v/ Identificar gargalos no funil

v/ Tomar decisdes com base em dados

v/ Alinhar marketing, vendas e atendimento com RevOps
Veja os 5 passos para implementar na sua empresal! Link na bio.

#Marketinglnteligente #PequenasEmpresas #Funnelytics #RevOps #FunilDeVendas
#TrafegoPago



e Stories

S1- Vocé realmente sabe onde seus leads estédo travando a jornada de compra?

S2- O Funnelytics ajuda pequenas empresas a visualizar e otimizar funis de vendas com

dados reais.

S$3- Veja como implementar a ferramenta em 5 passos e escalar sua empresa com mais

clareza. [Arraste para cima ou link clicavel]

META DESCRICAO

Funnelytics € uma ferramenta a ser utilizada por pequenas empresas para otimizar funis de

vendas. Conheca os passos praticos, templates e beneficios!

Titulo SEO — Funnelytics para pequenas empresas: como comegar? Os 5 passos

Titulo do post — Funnelytics para pequenas empresas: 5 passos para comecgar

Funnelytics para pequenas empresas:

5 passos para comecar

Se vocé tem uma pequena empresa e esta buscando formas de entender melhor a jornada
do seu cliente, aumentar suas vendas e tomar decisbes mais estratégicas com base em

dados reais, o Funnelytics pode ser a solugdo adequada para o seu negécio.

A verdade é que, embora muitas solugdes analiticas sejam complexas ou caras demais
para empresas de menor porte, o Funnelytics vem se destacando por oferecer uma
visualizagao clara e inteligente dos funis de venda, mesmo em operacdes enxutas,
especialmente se vocé ja investe em trafego pago ou vende produtos/servigos com ticket

médio mais elevado.

Neste artigo, vamos te mostrar quando vale a pena usar o Funnelytics e seus templates
em pequenas empresas e como esta ferramenta pode ser a virada de chave para escalar

com previsibilidade.



E, se vocé esta em fase de crescimento, prepare-se: o Funnelytics pode ser exatamente o

que faltava para profissionalizar sua operagéo e atingir novos patamares.

O que vocé vai ver neste post:

Tenho uma pequena empresa! Posso usar o Funnelytics?
E Ivti ati oy

5 passos para implementar Funnelytics nha pequena empresa
Passo 1: Conecte suas fontes de dados
P 2. m m templ ron

Passo 3: Mapeie a jornada real do cliente
Passo 4: Ajuste estratégias com dados
Passo 5: Maximize com RevOps

Quais os principais beneficios de usar o Funnelytics?
1. Clareza total no marketing e no funil de vendas
2. Otimizacao de trafego pago
3. Preparacao para crescer com consisténcia

Boa leitural
Tenho uma pequena empresa! Posso usar o Funnelytics?

Se vocé é um pequeno empresario que ja investe em trafego pago e precisa de mais
clareza na jornada do cliente, o Funnelytics pode ser o que faltava para alavancar suas

vendas.

Em um estudo de caso, realizado pelo Funnelytics, foi constatado que em uma pagina com
mais de 4 mil visitantes, cerca de 14,2% foram para a pagina do catalogo, sendo que

125 dos 587 visitantes preencheram um formulario e se tornaram leads.

Esses dados tao dispersos sao facilmente acessiveis no Funnelytics, sugerindo ideias

claras sem a necessidade de extrair nUmeros de varias fontes.

Esta ferramenta é ainda mais eficiente para negdcios contemplados com tiquete médio alto,
provenientes de prestacao de servigcos B2B, mas principalmente para o B2C, pois o
processo de venda é mais direto e rapido, podendo gerar tiquetes altos, como é o caso de

vendas de mentorias e imersoes.

Também cabe na revenda de produtos considerados premium e que precisam mapear funil


https://www.funnelytics.io/blog/funnelytics-vs-ga4

de vendas complexos, com cliques no pds-venda.

© FUNNELYTICS: O que ¢ e para que serve? AudioBlog | 4revops

Agora, se seu negdcio tem vendas ocasionais ou orgamento limitado, vocé pode utilizar
ferramentas mais simples, como o Google Analytics, que sdo mais do que suficientes para

atender as suas necessidades.

Mas, se a sua empresa preenche os requisitos e vocé sente que esta no momento de
alavancagem, entao, o Funnelyticsgratuito por um periodo de tempo pode fazer total

diferenga na sua jornada de sucesso.

Legenda: Funnelytics para pequenas empresas

e Link

5 passos para implementar Funnelytics na pequena empresa

Entender a jornada do cliente é essencial para vender mais com menos esfor¢o. Mas como
visualizar todo esse caminho, desde o primeiro clique até a compra de maneira clara e

orientada por dados?


https://youtu.be/I9HKmYjKXds?feature=shared
https://images.pexels.com/photos/2182981/pexels-photo-2182981.jpeg?auto=compress&cs=tinysrgb&w=1260&h=750&dpr=2

A resposta para esta pergunta pode estar no Funnelytics, uma plataforma visual que mapeia

funis de vendas e é capaz de transformar a maneira como sua pequena empresa opera.

Acompanhe o passo a passo para implementar o Funnelytics no seu negdécio e comegar a

tomar decisoes a partir de dados reais.
Passo 1: Conecte suas fontes de dados

O primeiro passo para implementar o Funnelytics na sua empresa é comegar a desenhar
os funis de vendas e conecta-lo as ferramentas que vocé ja usa no dia a dia para gerenciar

0 seu negocio, como o Google Tag Manager.

Outra possibilidade é conectar com o CRM HubSpot para integrar dados de vendas e

atendimento ao cliente.

Ap0ds todas as suas fontes de dados serem conectadas, vocé podera comecar a explorar o

Funnelytics e experimentar os primeiros beneficios desta ferramenta.
Passo 2: Comece com templates prontos

Apods a conexao dos dados, ndo é necessario criar um funil de vendas do zero. O
Funnelytics conta com templates prontos para diferentes modelos de negdcio, e vocé

encontrara aquele mais alinhado com suas necessidades.

Alguns modelos prontos sdo ideais para quem oferece servigos e trabalha com ciclos de

vendas mais longos, enquanto outros sao perfeitos para a venda de produtos online.

Esses modelos ajudam a visualizar rapidamente o fluxo ideal e identificar o que precisa ser

adaptado a sua realidade.
Passo 3: Mapeie a jornada real do cliente

O préximo passo é ajustar o modelo selecionado a realidade do seu negécio. Apds a

integragcado dos dados ao Funnelytics, identifique gargalos e as campanhas mais eficientes.

Os gargalos mais comuns em funis de vendas se situam no checkout, quando muitas
pessoas podem estar abandonando o carrinho ou nao permanecem em seu site por muito

tempo.

Também é possivel identificar quais as campanhas mais eficientes, selecionando os

anuncios ou conteudos que estdo gerando mais leads ou vendas.



Com essas informacdes, vocé entende onde estdo as lacunas que precisam ser corrigidas e

os pontos em que ha maior perda.
Passo 4: Ajuste estratégias com dados

Apo6s o0 mapeamento da jornada de seus clientes, o proximo passo é ajustar estratégias de
marketing a partir do uso de dados. Com os dados em maos, use os relatérios gerados pelo

Funnelytics para tomar melhores decisdes para sua empresa.

Com as informagdes obtidas, é possivel diminuir o Custo de Aquisigéo do Cliente (CAC),
reduzindo excessos, eliminando canais ineficientes e valorizando agdes que maximizem a

receita.

Ao utilizar o Funnelytics em uma estratégia visando a busca de melhoria continua, em

apenas 3 meses, foi gerada uma reducao de 92,70% no custo por lead, alcancando um

aumento de 3.79% nos gastos com anuncios.

© CUSTO POR LEAD: o que é e como calcular? | AudioBlog - mkt4edu

Além disso, vocé podera melhorar a taxa de conversao testando novos CTAs, layouts de
pagina ou fluxos de e-mail. Um diferencial desta ferramenta é possibilitar a tomada de

decisbes baseadas em comportamentos reais dos leads, ndo em suposigoes.
Passo 5: Maximize com RevOps

Por fim, leve o uso do Funnelytics a outro nivel, integrando esta ferramenta a sua estratégia

de Revenue Operations (RevOps).

Na pratica, significa alinhar marketing digital, vendas e atendimento com uma visdo unica

de funil, ajudando sua empresa a:

e Prever receita com mais precisao;
e Operar com mais eficiéncia e menos retrabalho;

e Crescer de forma sustentavel.


https://youtu.be/xaMlQFVHuTw?feature=shared
https://www.metropoles.com/colunas/m-buzz/como-aumentar-o-desempenho-de-marketing-do-seu-negocio
https://www.metropoles.com/colunas/m-buzz/como-aumentar-o-desempenho-de-marketing-do-seu-negocio
https://webmarketeruk.com/case-studies/funnelytics/?utm_source=chatgpt.com
https://webmarketeruk.com/case-studies/funnelytics/?utm_source=chatgpt.com
https://br.hubspot.com/blog/marketing/revops
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Legenda: Funnelytics para pequenas empresas
e Link

Aderindo ao RevOps, vocé podera maximizar a sua receita e levar a sua empresa para um

novo patamar no mundo dos negocios.

Ao saber como usar o Funnelytics, € possivel também destravar alguns processos que

estdo impedindo o crescimento da sua empresa. Confira!

CTA Banner: Use o Funnelytics ao seu favor!

Quais os principais beneficios de usar o Funnelytics?

Implementar o Funnelytics na sua empresa se trata de transformar dados em decisdes
inteligentes que impulsionam o crescimento de forma estruturada. A seguir, conheca 0s

principais beneficios de usar essa ferramenta no seu dia a dia:

1. Clareza total no marketing e no funil de vendas

Um dos grandes desafios do marketing para pequenas empresas é ndo saber
exatamente onde os leads estdo “travando” na jornada. Com o Funnelytics, vocé tem uma

visao clara e em tempo real do desempenho de cada etapa do seu funil de vendas.

Por exemplo, é possivel identificar com precisdo porque um determinado percentual de


https://www.mkt4edu.com/hubfs/BLOG%20POSTS/2024/Portugu%C3%AAs/Funnelytics.svg
https://www.mkt4edu.com/pt-br/como-usar-funnelytics
https://www.mkt4edu.com/pt-br/como-usar-funnelytics
https://www.mkt4edu.com/blog/como-otimizar-o-funil-de-vendas-em-uma-estrategia-de-marketing

usuarios esta abandonando o carrinho ou se muitos leads estao parando apds o primeiro

e-mail. Isso permite agir rapidamente e corrigir falhas que antes passariam despercebidas.

2. Otimizacao de trafego pago
Investir em midia paga sem saber o que realmente converte € como jogar dinheiro fora.

O Funnelytics permite que vocé acompanhe o desempenho de cada campanha de
marketing, anuncio e canal de aquisi¢cao, revelando quais iniciativas trazem leads

qualificados e quais apenas consomem orgamento.

Com base nessas informagdes coletadas por meio do Funnelytics, fica mais facil eliminar
campanhas ineficazes e escalar as que funcionam, otimizando seu retorno do investimento

publicitario de maneira significativa.

3. Preparacéao para crescer com consisténcia

Quando sua empresa comega a escalar, as decisdes precisam ser cada vez mais baseadas
em dados e ndo somente em suposicoes. O Funnelytics oferece essas informagdes que

ajudam vocé a responder perguntas estratégicas, como:

e “Devo contratar mais vendedores agora?”;
e “Preciso melhorar a experiéncia no site?”;

e “E hora de criar uma nova oferta?”.

Com relatdrios visuais e faceis de entender, vocé ganha confianga para crescer de forma
sustentavel, eliminando custos desnecessarios e convertendo cada vez mais leads para a

sua empresa.

Para melhorar a converséo de leads na sua pequena empresa com o Funnelytics, descubra

como maximizar suas vendas e otimizar o funil de venda de maneira estratégica e visual!

CTA: Melhore a conversao de leads com o Funnelytics!!



https://www.mkt4edu.com/blog/aumente-a-taxa-de-conversao-com-o-funil-de-vendas-do-funnelytics
https://www.mkt4edu.com/blog/aumente-a-taxa-de-conversao-com-o-funil-de-vendas-do-funnelytics
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