
 

起業家精神 3A：マーケティング・フィードバック 
指示 このワークシートのアクティビティを完成させなさい。 コピーを取ってから、必要に合わせて編集してください。  
 

1.​ もしまだであれば、Marketing your Productワークシートから戦略を1つ選び、それを1～2週間実行する。 
2.​ 準備として、戦略に対するフィードバックを集めるために、ターゲットとなるオーディエンスに尋ねる質問を以下に5～

10個書き出す。 質問の例をいくつか挙げる： 
a.​ 私たちの広告について何かお気づきになりましたか？ 私たちの製品を試してみたいと思いましたか？ 
b.​ 私たちのブランディングのどこがいいのか？ 
c.​ この製品について他の人に声をかけるとしたら、どのようにしますか？ 
d.​ 製品の機能を理解していますか？ 何がまだ混乱しているのか？ 
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3.​ フィードバックを求める相手について、指導者や保護者の了解を得る。 
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4.​ ターゲットとする聴衆の数人（5～10人）にインタビューまたは調査を行う。  

5.​ 彼らのフィードバックを記録する。 

6.​ 製品のマーケティング」ワークシートに考察を記入する。  

7.​ 必要であれば、彼らのフィードバックに基づいてマーケティング計画を更新する。 別の戦略を試すか、あるいは実施

した戦略を調整したほうがいいかもしれない。 
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