1. Exclusiviteit Versterken

e Gelimiteerde oplage: Geef directe indicatie dat jullie producten in gelimiteerde oplage
aanbieden of unieke serienummers gebruiken. Dit zou een waardevolle toevoeging zijn om de
perceptie van zeldzaamheid en exclusiviteit te vergroten. (Leg nadruk op 'op = op voor als het
veel is')

2. Waarde als Investering

e Waardevoorspellingen en terugkoopgarantie: Het aanbieden van financiéle zekerheid
zoals voorspellingen van waardestijging en terugkoopgaranties kan klanten overtuigen die
waarde hechten aan investeringspotentieel.
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