
Trong mỗi lĩnh vực, Dealer sẽ có những định nghĩa riêng biệt. Dealer trong lĩnh vực 
chứng khoán có ý nghĩa gì? Mời bạn cùng tham khảo bài viết dưới đây để tìm ra đáp án 
cho câu hỏi. 
Dealer là gì? 
Dealer là một cá nhân hoặc doanh nghiệp đóng vai trò trung gian giữa nhà đầu tư và và sở giao 
dịch chứng khoán. Vì các sàn giao dịch chứng khoán chỉ chấp nhận lệnh từ các cá nhân hoặc 
doanh nghiệp là thành viên nên khách hàng cần thông qua Dealer để thực hiện trao đổi trên các 
sàn giao dịch đó. 

Bên cạnh các cuộc giao dịch của khách hàng, Dealer cũng cung cấp các dịch vụ bổ sung như 
nghiên cứu, theo dõi, xây dựng kế hoạch đầu tư và các dịch vụ khác về chứng khoán. 
Có mấy loại Dealer? Dealer chiết khấu 
Dealer chiết khấu có thể thực hiện nhiều loại lệnh cho khách hàng và họ thường tính phí hoa 
hồng ít hơn một Dealer đầy đủ dịch vụ. Mục tiêu của những Dealer này là thu hút đông đảo 
khách hàng lựa chọn và cấu trúc tỷ lệ của họ thường dựa trên khối lượng giao dịch. 
Dealer dịch vụ 
Dealer dịch vụ cung cấp cho khách hàng nhiều dịch vụ như nghiên cứu, lập kế hoạch, tư vấn và 
tiếp cận tất cả các loại hình đầu tư mới. Các Dealer thường mang lại thu nhập nhiều hơn, nếu 
họ giao dịch với khối lượng lớn và bán thêm nhiều dịch vụ đầu tư khác cho khách hàng của họ. 
Phân biệt giữa Dealer chiết khấu và Dealer dịch vụ Cung cấp 
Dealer chiết khấu chủ yếu cung cấp nền tảng giao dịch nhanh chóng mạnh mẽ. 
Dealer dịch vụ cung cấp nền tảng giao dịch và những lời khuyên, hướng dẫn đầu tư cho khách 
hàng. 



 
Chi phí 
Dealer chiết khấu yêu cầu khoản chi phí hàng năm để thực hiện phân phối và tính toán các 
khoản cố định trong giao dịch. 
Dealer dịch vụ tính phí khi thực hiện mỗi giao dịch. 
Đối tượng 
Dealer chiết khấu thích hợp cho những người tự nghiên cứu hoặc có cố vấn tài chính riêng. 
Dealer dịch vụ thường được những người ít kiến thức về chứng khoán, đang tìm kiếm những 
lời khuyên và hướng dẫn đầu tư phù hợp. 

Các Dealer hoạt động như thế nào? 
●​ Dealer sẽ tính phí hoa hồng hoặc phí giao dịch dựa trên các lệnh mua và bán mà các 

khách hàng yêu cầu. 
●​ Thuật ngữ Dealer cũng có thể sử dụng để thay thế cho một nhà môi giới kỹ thuật số hoặc 

nhà môi giới trực tuyến tính phí hoa hồng để đặt lệnh mua và bán. 
●​ Một Dealer cung cấp nhiều dịch vụ có thể đóng vai trò là người cung cấp các mẹo và giải 

pháp đầu tư cho các danh mục đầu tư tiềm năng của khách hàng. 
●​ Một số Dealer chỉ thực hiện các đặt lệnh giao dịch cho khách hàng, mà không cung cấp 

bất kỳ lời khuyên, giải pháp và các thông tin thị trường khác. 



Dealer có những ưu điểm và hạn chế gì? Ưu điểm 
●​ Cơ hội mang lại thu nhập cao 
●​ Phù hợp với tham vọng với những người có kỹ năng chuyên môn tốt. 
●​ Lựa chọn công việc phù hợp với những người có kiến thức sâu về thị trường chứng 

khoán 
Nhược điểm 

●​ Môi trường làm việc mang tính cạnh tranh cao. 
●​ Mất nhiều thời gian cho việc nghiên cứu và tìm hiểu. 
●​ Cần có những kỹ năng giải quyết vấn đề tốt. 
●​ Khó khăn trong việc xây dựng cơ sở khách hàng do sự gia tăng của công cụ trực tuyến 

và các đối thủ cạnh tranh. 
Trở thành một Dealer giỏi và kiếm nhiều thu nhập như thế nào? Cách để trở thành một 
Dealer chuyên nghiệp Trình độ 
Một Dealer cần phải có bằng tốt nghiệp trung học phổ thông và bằng cử nhân. Các bằng cấp 
khác về kinh doanh, kế toán, tiếp thị hoặc tài chính sẽ giúp bạn nhận được sự tin tưởng của 
khách hàng và có cơ hội thăng tiến tốt hơn trong doanh nghiệp. 
Cấp phép 
Để cấp phép trở thành một Dealer, bạn cần hoàn thành các bài kiểm tra dựa trên các quy định 
của lĩnh vực chứng khoán. Ngoài ra, bạn cần hoàn thành thêm một số kỳ kiểm tra về Luật trước 
khi trở thành một Dealer. 



 
Chứng chỉ 
Bạn có thể nâng cao trình độ và tăng tỷ lệ tìm kiếm việc làm bằng cách đạt được những chứng 
chỉ về lập kế hoạch và phân tích tài chính hay một số các chứng chỉ khác liên quan đến công 
việc. 
Lựa chọn doanh nghiệp 
Một số doanh nghiệp môi giới chứng khoán chỉ trả mức lương thấp và không có hoa hồng cho 
một Dealer. Nếu bạn muốn kiếm được mức lương cao hơn, trước tiên bạn có thể trải nghiệm 
để hiểu rõ doanh nghiệp môi giới nào phù hợp nhất với mình. 
Các hành vi Dealer không nên thực hiện Đề xuất các khoản đầu tư không phù hợp 
Các Dealer có nghĩa vụ hiểu và đảm bảo mỗi khoản đầu tư khi đề xuất phù hợp với tình trạng 
hiện tại của khách hàng. Các khoản đầu tư phải dựa trên yếu tố như tình hình tài chính, nhu 
cầu thực hiện đầu tư trong ngắn hạn hoặc dài hạn, khả năng chấp nhận rủi ro, tổn thất trong 
các khoản đầu tư của khách hàng. 
Xuyên tạc và bác bỏ sự thật 
Một số Dealer nói dối để giấu đi những yếu tố có thể ảnh hưởng đến quyết định đầu tư của 
khách hàng. Các trường hợp trình bày sai hoặc bỏ sót những điểm quan trọng trong kế hoạch 
đầu tư. Nhưng cho dù thiếu sót hoặc cố tình gian lận, các Dealer cũng phải chịu trách nhiệm 
cho các khoản thua lỗ. 
Tham gia vào giao dịch trái phép 
Trong các trường hợp, các Dealer chỉ được phép giao dịch khi có sự đồng ý từ khách hàng. Với 
các Dealer thường giao dịch khi chưa thông qua ý kiến khách hàng, đây là các giao dịch trái 
phép. Các giao dịch trái phép có thể bị hủy bỏ và các khoản lỗ dẫn đến có thể được bồi thường 
từ phía Dealer. 



 
Không làm theo quy trình 
Dealer có nghĩa vụ thực hiện đúng các quy trình giao dịch do khách hàng quyết định. Nếu 
khách hàng đang chỉ định, nhưng Dealer không thực hiện đúng quy trình, họ sẽ chịu toàn bộ 
trách nhiệm nếu xảy ra thua lỗ. 
Giao dịch quá mức 
Các Dealer thường nhận được hoa hồng dựa trên bất kỳ các giao dịch của khách hàng. Vì vậy, 
khi được được quyền kiểm soát, họ có thể thực hiện giao dịch quá mất để kiếm nhiều hoa 
hồng. Dealer sẽ bị kiện nếu có tình xáo trộn các giao dịch để trục lợi cho bản thân. 
Giá trị của một Dealer trên thị trường chứng khoán phụ thuộc vào những giá trị họ mang lại cho 
khách hàng. Để trở thành một Dealer tốt, bạn những quan tâm đến các kỹ năng chuyên môn 
mà cần phải có đạo đức nghề nghiệp. Thông qua bài viết này, mong rằng sẽ giúp bạn có được 
những kiến thức căn bản khi định hướng trở thành một Dealer trong tương lai. Chúc bạn thành 
công. 
Một số những thắc mắc liên quan đến Dealer Làm thế nào để trở thành một Dealer? 
Để trở thành nhà môi giới hợp pháp và uy tín, bạn cần đăng ký và tốt hơn khi được chứng nhận 
thông qua FINRA. Nhưng còn tùy thuộc vào dịch vụ bạn đang cung cấp có đảm bảo mang đến 
chất lượng tốt nhất và làm hài lòng khách hàng hay không. 
Khi nào cần một Dealer cung cấp nhiều dịch vụ? 
Khách hàng sử dụng các dịch vụ kèm theo của Dealer khi họ muốn nhận được sự tư vấn với 
các quyết định mua, bán và giúp họ xem xét các khoản đầu tư mới dựa trên bối cảnh tình hình 
tài chính hiện tại. 
Có thể trở thành một Dealer khi không có bằng cấp? 
Điều này có thể. Nếu bạn là người hoạt động lâu trên sàn chứng khoán, có những hiểu biết sâu 
rộng liên quan đến các giao dịch. Bạn có thể trở thành một Dealer cá nhân, nhưng bạn cần xây 
dựng uy tín cho mình để thu hút khách hàng lựa chọn. 
Làm thế nào khi có sự tác động từ Dealer dẫn đến thua lỗ? 



Đối với các trường hợp Dealer làm ngược với quyết định của bạn hoặc có những tác động gây 
ảnh hưởng trực tiếp đến quyết định của bạn. Bạn có thể ghi nhận bằng văn bản hoặc bất kể 
hình thức cam kết khác, nếu xảy ra vấn đề, bạn căn cứ vào đó để yêu cầu Dealer bồi thường. 
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Xem thêm các thông tin khác tại:  https://tingame24h.top/ 
Bài viết Dealer là gì? Các Dealer hoạt động như thế nào? đã xuất hiện đầu tiên vào ngày 
TINGAME24H.TOP. 
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