Jak pozyskiwa¢ klientéw na swoje ustug nawet wtedy, gdy Spisz?

By¢ moze prowadzisz swdj maly salon kosmetyczny, fryzjerski, gabinet dietetyczny, warsztat
samochodowy, biuro ksiegowe lub zajmujesz sie Swiadczeniem ustug online.

Twoim gtéwny celem jest to, aby w kalendarzu nie widniato, ani jedno wolne miejsce.

Realia niestety czasami sg inne. Nie oszukujmy sie, pozyskiwanie klientéw to zmora kazdego, kto
pracuje w branzy ustugowe;.

By¢ moze korzystate$ juz z réznych form reklamy jak: ulotki, wspétpraca z innymi salonami,
prowadzenie social mediow, reklama w radiu, gazecie itd. DomysSlam sie, Ze ich skuteczno$¢ byta
daleka od Twoich oczekiwan.

2 Do tego teraz te wszystkie podwyzki prgdu, prowadzenia dziatalno$ci.

X Klienci zaczynajg narzekaC na wyzZsze koszty ustug.

Musisz wiedzie€, Ze jest proste wyjScie z tej sytuacji i istniejg skuteczne formy promocji, ktore
mozesz wdrozy¢ nawet od zaraz.

Pozwdl, ze przyblize Ci nieco zasade PARETO. ByC moze juz o niej styszate$S. Wedtug niej 20% naszych
wysitkow stanowi o 80% zarobkdw. Tak, to nie pomytka. Tylko 20%. Zapewne reszte czasu marnujesz
na nieefektywne dziafania.

To, co jest wazne, to stworzenie powtarzalnego procesu, przez ktéry bedg przechodzili Twoi klienci.

Co, jezeli powiem Ci, Ze nawet od zaraz moZesz pozyskiwaC klientow praktycznie bez wigkszego
wysitku?

{4 To dziata nawet wtedy, gdy nie masz doSwiadczenia.

Pokaze Ci jak:
0 zbudowaC rozpoznawalng marke bez duzych naktadow;

0 wydajgc 200-500 zt miesiecznie pozyskiwac klientow na swoje ustugi;



0 zapetni€ grafik z duzym wyprzedzeniem;

0 zwiekszy¢ warto$¢ swoich ustug, a przy tym zysk.

Jezeli interesuje Cie ten temat, to kliknij w link ponizej i odbierz dostep do darmowego szkolenia,
ktére dla Ciebie przygotowatem.



