LA SEMANA DE MUJERES
EMPRENDEDORAS Y ESPIRITUALES

Descubre y aplica las estrategias que lideres de tu
sector, usan para transformar mas vidas
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CUADERNO DE
EJERCICIOS

OBLIGATORIOS PARA ACCEDER A LA CLASE VIP
1. Propuesta de Valor Transformadora
2. Secuencia de Stories




Propuesta de Valor Transformadora - Ejercicio 01. Este ejercicio es
de entrega obligatoria para poder acceder a la clase VIP

Nombre del programa:
Duracion:
Resultado medible cuantificable:

Entregables:

Garantia

Precio y forma de pago
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Precio a plazos y forma de pago

Impacta a través de Stories - Ejercicio 02 Este ejercicio es de
entrega obligatoria para poder acceder a la clase VIP

IMPORTANTE: Etiqueta a @dianahenri_official en Instagram para que te pueda compartir.

Ademés de obtener retroalimentaciéon de tu comunidad a través de la encuesta, existe otra
estrategia orgénica para coordinar conversaciones significativas. Se trata de una serie en las
historias de Instagram que puedes implementar de manera regular, presentando diversos logros
para captar la atencién de tu audiencia. Solo necesitas seguir los pasos que te proporcionamos
para compartir una secuencia de historias siguiendo esta estructura:

® Interaccion

e Gancho

o Mensaje

e Validar

e Llamada de Accién (CTA)

Aqui tienes un ejemplo pra ctico para que puedas inspirarte:
1.Interaccion

Crea unas stories para crear interaccion con tu publico y aumentar el engagement. Afiade caja
de preguntas o encuesta.

Ejemplo:

¢Quieres aprender a conectar con tu yo interior? Respuesta Sl o NO.

2. Gancho
Haz un gancho que llame la atencién de tu cliente ideal y esté relacionado con tu oferta.
Ejemplos:

Foto de un testimonio de alguien que ha logrado los mismos resultados que ellos quieren. La
historia de uno de tus clientes (qué ha logrado y cudl era su punto de partida).



GANCHO: Escribe aqui tu respuesta

MENSAJE: Escribe aqui tu respuesta

VALIDAR: Escribe aqui tu respuesta

LLAMADA A LA ACCION (CTA): Escribe aqui tu respuesta




