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사람 눈을 속이는 그래프 대럴 허프(박영훈 옮김) 

  

눈을 속이는 그래프 

책을 쓰는 저자는 자기의 책이 많이 읽히기를 원하고, 광고 회사 사람은 자기가 만든 광고 
때문에 상품이 많이 팔리기를 기대하며, 출판사 사람은 자기가 내놓은 책이나 잡지가 인기 
도서가 되기를 바란다. 누구나 다 판매량을 늘리기 위해 필사적으로 뛰고 있다. 그런데 
판매량을 나타내는 그 수를 표로 만드는 것이 금지되어 있고 말이나 글로는 도저히 나타낼 
수 없다면 어떻게 해야 할까? 한 가지 방법이 있다. 그래프로 나타내는 것이다. 

그래프에는 여러 가지 선이 들어 있다. 이 선들은 어떤 경향을 보여 주는 데 매우 유용하다. 
하나의 예로, 국민 소득이 1년 동안 어떻게 10퍼센트 증가했는가를 그래프를 사용하여 
나타내 보기로 하자. 

우선 모눈종이를 준비한다. 가로축에는 1월부터 12월까지 달을 표시하고, 세로축에는 20억 
달러씩 높아지도록 금액을 표시한다. 매월 해당하는 국민 소득을 점을 찍어 표시한 뒤에 
이것들을 연결하여 선을 그으면[자료1]과 같은 그래프가 된다. 

 

그래프에는 지난 1년 동안의 소득 수준의 변동 양상이 한 달 단위로 표시되어 있다. 누구나 
한번 슬쩍 쳐다보면 전체를 이해할 수가 있다. 

정보를 전달하기 위해서라면 이 그래프만으로도 충분하다. 그러나 상대방을 설득하여 
무언가를 팔고 싶다면, 이 그래프로는 부족하다. 그렇다면 이 그래프의 밑부분을 잘라 보라. 



 

만일 [자료 2]를 잘못된 그래프라고 트집 잡는 이가 있다면 종이를 절약하기 위해 그랬다고 
하면 된다. 이 그래프에 표기된 숫자는 [자료 1]의 숫자와 같다. 선의 모양도 똑같다. 그 어떤 
것도 왜곡한 것이 없으며 속임수도 쓰지 않았다. 그러나 그래프에서 받는 인상은 달라졌다. 
어떤 사람의 눈에는 그래프에 나타난 선이 12개월 동안에 전체 그래프 높이의 거의 반이나 
상승하고 있는 현상만 눈에 들어올 것이다. 이 그래프가 실제로 나타내는 것은 약간의 
증가인데 그런 사람의 눈에는 엄청난 증가로 보이는 것이다. 이와 같이 사람들이 착각할 
것을 기대하고 그래프의 밑동을 잘랐다면 우리는 그것을 속임수라 할 수 있을 것이다. 

  

작은 것도 크게 

애써 속임수를 배우기 시작했으니 그래프의 밑동을 잘라 내는 것만으로 만족할 수는 없지 
않은가. 이보다도 수십 배나 더 효과가 있는 속임수까지 배워 보자. 실제로는 10퍼센트밖에 
증가하지 않았는데 100퍼센트의 증가에 필적할 만큼 충격적인 인상을 줄 수 있도록 말이다. 
이를 위해서는 그저 가로축과 세로축의 눈금 간격만 바꾸면 된다. [자료 3]에서는 세로축의 
한 눈금 단위를 앞의 그래프에 표시된 눈금 단위의 10분의 1로 바꾸었다. 

자, 바뀐 그래프를 보라. 이 얼마나 인상적인 그래프인가! 이 그래프를 본 사람이라면 누구나 
다 이 나라 의 대동맥 속에 고동치는 번영의 맥박을 느끼지 않을 수 없을 것이다. 이 
그래프에는 ‘국민 소득 10퍼센트 비약적 신장!’이라는 제목이 더 어울린다. 그래프의 힘은 
막강하다. 

 

-<새빨간 거짓말, 통계>  출처: 천재 2-2(박)  


