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nimax

bpud Ha TapreTupoBaHHYlLO
peknamy

lNocTapanTecb OTBETUTb Ha BOMPOCHI Pa3BEPHYTO — Tak, Kak Bbl Obl paccka3biBa/ M Ha OYHOW BCTpeYe.
Yem ny4yuwe Mbl NOMMEM, Kak Bbl paboTaeTe 1 K YeMy CTPEMUTECH, TEM TOYHEE CMOXEM onpeaennTb, Kak
JOCTUYb XenaeMbix OU3Hec-uenen.

O koMnaHuu

PacckaxuTte o Baliei KoMnaHum:
KakK Bbl paboTaeTe,
Ha 4yeM 3apabartbiBaeTe?

Kakue npogyKTbl/ ycnyrm HaxoaaTcs B

cdokyce,
KaK BbICTPOEHbl KaHanbl Npoaax?

KTo Bawwun KNUeHTbI?

Ha kakune cermeHTbl Bbl eNUTe K/TIMEHTOB
(1 B 4em nx ocobeHHOCTN)? Kakon ns cerMeHToB
cynTaeTe NPUOPUTETHBIM M Movemy?

Kak npoucxogut npouecc
npoaaxu/nokynku?

OnuwuTte nyTb NO/ib30BaTend
OT OCO3HaHu4 I'Ip06ﬂeMbI
00 MOKYNKW.

Kakas 6nuxanwaa 6usHec-uenb CTOUT
nepen BamMmu 1 Balle KOMaHOOM, K YeMyY Bbl
cTpemMutech?

Kakoe nonoxeHue Ha pblHKE 3aHUMaeT
Balua KoMnaHua?
KTo Balum KntoveBble KOHKYPEHTbI?



Kakne KOHKypeHTHble NpenMyLlecTBa
Bac oTM4yaloT?

KakoBa reorpacus Bawero 6usHeca?
Ha kakune ropopga, permoHbl Hy>XXHO

npoasuxeHune.

EcTb N1 ce30HHOCTb B BaweM 6usHece?

AyauTtopusa

OnuwmnTe TMNNYHOro NpeacTaBuTeNs
LLeneBon ayautopun.

Kakylo npo6nemy peluaet Kaxablii
npeacTaBUTelb ayaNTOPUU, UCMONb3YSA Ball
npoaykt?

OXxunpgaHua n npouecchbl

Kak Bbl hopmynupyeTe 3agadvy ang
areHrcTBa?

EcTb Nin KOHKpETHbIE
KPI gns peknamHoli kamnaHmn?

Monb3oBanuck N1 Bbl paHbLue
KaKNMU-NIM60 MHCTPYMEHTaMu
npoaswxeHnn? Kakme 6binn pesynbtatbl?

EcTtb in y Bac NnOHMMaHue Kakue 13
peKnamMHbIX MHCTPYMEHTOB AN Bac MOryT
6bITb 3P hEKTUBHBIMU?

CmoxeTe nu Bbl npepoCctaBmUTb HAM AoCTyn
K AHpekc.MeTpuke, AHpekc.Bebmacrtep?

Ha kakon peknamHbIn 6iogXeT B MecsL, Bbl
paccuuTbiBaeTe?

Korga nnaHupyete nonyyvTtb npeanoxeHme
ot areHTcTBa? Korga nnaHupyete Ha4vaTtb
peKnamMHylo KamnaHuio?

Kro 6yaet npvHumaTth pelieHma?

Kto 6ygeT ynpaBnsiTb NPOEKTOM Ha Ballen
CTopoHe?



He cTtecHanTecb 3apaBaTtb hello@nimax.ru
BOMpoOChbl ¥

06 ycnyrax Nimax — Ha cauTe
Halwa komaHpaa 3a60Tbl MOMOXET O HaWwmnx Kencax u coobITUAX —
BO BCeM pa3ob6paTbcs! B Tenerpam-kaHane


https://www.nimax.ru/performance/
https://t.me/nimax_agency

	Бриф на таргетированную рекламу 
	О компании 
	Расскажите о вашей компании: ​как вы работаете, ​на чем зарабатываете? 
	 

	Какие продукты/ услуги находятся в фокусе, ​как выстроены каналы продаж? 
	 

	Кто ваши клиенты?  
	На какие сегменты вы делите клиентов ​(и в чем их особенности)? Какой из сегментов считаете приоритетным и почему? 
	 


	Как происходит процесс продажи/покупки?  
	Опишите путь пользователя ​от осознания проблемы ​до покупки. 
	 


	Какая ближайшая бизнес-цель стоит перед вами и вашей командой, к чему вы стремитесь? 
	 

	Какое положение на рынке занимает ваша компания? ​Кто ваши ключевые конкуренты?  
	 

	Какие конкурентные преимущества ​вас отличают? 
	 

	Какова география вашего бизнеса? 
	На какие города, регионы нужно продвижение. 
	 


	Есть ли сезонность в вашем бизнесе? 
	 


	Аудитория 
	Опишите типичного представителя целевой аудитории.  
	 

	Какую проблему решает каждый представитель аудитории, используя ваш продукт? 
	 


	Ожидания и процессы 
	Как вы формулируете задачу для агентства? 
	 

	Есть ли конкретные ​KPI для рекламной кампании? 
	 

	Пользовались ли вы раньше какими-либо инструментами продвижения? Какие были результаты? 
	 

	Есть ли у вас понимание какие из рекламных инструментов для вас могут быть эффективными? 
	 

	Сможете ли вы предоставить нам доступ ​к Яндекс.Метрике, Яндекс.Вебмастер? 
	 

	На какой рекламный бюджет в месяц вы рассчитываете? 
	 

	Когда планируете получить предложение от агентства? Когда планируете начать рекламную кампанию? 
	 

	Кто будет принимать решения? 
	Кто будет управлять проектом на вашей стороне? 
	 



