
 

 

 

 

 

 الوظيفي الهدف
 تزيد بخبرة يتمتع محترف مبيعات مندوب

 ]المجال، مجال في سنوات [X] عن
 التجزئة، مبيعات العقارية، المبيعات مثل:

 مهارات من متمكن الطبية[. المبيعات
 الأهداف وتحقيق والإقناع، التفاوض
بناء في حافل سجل لدي بكفاءة. البيعية
 نسبة وزيادة العملاء مع قوية علاقات

 إلى أسعى [%.X] بنسبة المبيعات
 لتحقيق ديناميكي فريق إلى الانضمام

 والنمو. النجاح من المزيد
 

 الاتصال جهات
 العنوان:
 الحالي[ ]عنوانك

 
 الهاتف:

065000000000 
 

LinkedIn: 
 وجد[ إن LinkedIn ]رابط

 
 الإلكتروني: البريد

someone@example.com 

 اللغات

 ممتاز العربية:​●
 جدًا جيد الإنجليزية:​●

 المراجع

 الطلب. عند متوفرة​●

  
 الكامل الاسم

 

 العملية الخبرة  
​الشركة[ ]اسم – مبيعات مندوب

 الآن حتى – ]الشهر/السنة[

 زمنية[. ]مدة خلال [%X] بنسبة المبيعات نسبة زيادة​●
 للعلامة ولائهم وتعزيز رئيسي عميل ]عدد[ من أكثر تضم محفظة إدارة​●

 التجارية.
بنسبة السنوية الإيرادات زيادة إلى أدت التي الحديثة البيع استراتيجيات تنفيذ​●

[X.%] 
 بنجاح. الصفقات وإغلاق للعملاء احترافية تقديمية عروض تقديم​●

​السابقة[ الشركة ]اسم – مبيعات مندوب
 ]الشهر/السنة[ – ]الشهر/السنة[

 بالشركة. العمل فترة خلال [%X] بنسبة المبيعات أهداف تحقيق​●
 والمكالمات المباشر التواصل خلال من المحتملين العملاء بيانات قاعدة تطوير​●

 الهاتفية.
 والخدمات. المنتجات عن رضاهم وزيادة العملاء تجربة تحسين على العمل​●

 الأساسية المهارات

 والإقناع التفاوض مهارات​●
 البيعية الأهداف تحقيق​●
 العملاء مع قوية علاقات بناء​●
 (CRM) العملاء علاقات إدارة برامج استخدام​●
 والمنافسين السوق تحليل​●
 النتائج وتحقيق الضغط تحت العمل​●

 والشهادات التعليم   

​الجامعة[ ]اسم – الأكاديمية[ الدرجة ]اسم
 ]السنة[

 التدريبية الدورات 

 المبيعات إدارة في احترافية شهادة​●
 الرقمي التسويق في دورة​●
 CRM برامج على تدريب​●
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