
Топ 10 постов по вовлеченности за последние 3 месяца 

1. ID: 2333​
 Описание: Ироничная «диагностика» ошибок в работе аналитика и провокационный 
совет.​
 Текст:​
 «Уважаемый аналитик, вы неправильно сегментируете аудиторию. Вижу на шкале 
поведения три кластера, а вы делите только на платящих и неплатящих. Так вы 
теряете инсайты и бизнес-деньги.​
 Советую сделать PCA и иерархическую кластеризацию.​
 С любовью, ваш внутренний data-голос.» 

 

2. ID: 2279​
 Описание: Восторг от нового сервиса Gamma.app, который заменяет PowerPoint, и 
обещание бесплатного вебинара.​
 Текст:​
 «😍 Я в восторге!​
 Эту презентацию Виктория сделала за час с помощью Gamma.app.​
 – стильный дизайн​
 – текстовая верстка​
 – схемы и иконки​
 – иллюстрации (у персонажей все пальцы на месте!)​
 Если хотите так же — ставьте 🔥​
 300 реакций — вебинар​
 500 — курс бесплатно!» 

 

3. ID: 2349​
 Описание: Обзор новой функции: генерация HTML-дашбордов с помощью ChatGPT.​
 Текст:​
 «HTML-дашборды прямо в Chat GPT​
 Раньше ИИ рисовал только схемы. А теперь — полноценный HTML.​
 Код, стили, интерактив — за один промпт.​
 Промпт и пример в комментариях.​
 Ставьте ❤️ если хотите такую магию без программирования.» 

 

4. ID: 2317​
 Описание: Личное признание автора о возрасте и инсайты о профессиональном росте.​
 Текст:​



 «Все, теперь мне под сорокет​
 Говорю вам, как старший товарищ — не бойтесь менять профессию, даже если 
кажется, что поздно.​
 Сам пошёл в ИТ после 30, теперь преподаю аналитику.​
 Возраст — не помеха, а ресурс.​
 Если вы тоже сменили вектор — поставьте 🔥» 

 

5. ID: 2340​
 Описание: Автор делится гайд-листом инструментов и ресурсов, обещая открыть 
доступ всем.​
 Текст:​
 «Я решил не жадничать и поделиться гайдом со всеми.​
 Это 12 инструментов, которые реально облегчают жизнь аналитику.​
 PDF-файл с описаниями и примерами.​
 Пишите в комменты или ставьте 👍 — вышлю всем!» 

 

6. ID: 2263​
 Описание: История о победе на олимпиаде и моменте, когда почувствовал «Я МОГУ».​
 Текст:​
 «Я МОГУ​
 ...Я не знал решения, но продолжал работать.​
 Сдал все черновики — и через неделю занял 🥇 место!​
 С тех пор: делай максимум — даже если не уверен в результате.​
 ❤️ если история вас поддержала.» 

 

7. ID: 2287​
 Описание: Политический стёб на тему сокращений в ИТ и замены «ИИ» на «ещё 
одного индуса».​
 Текст:​
 «AI — Another Indian​
 В США увольняют разработчиков под видом внедрения ИИ, а на деле нанимают 
индусов в 3 раза дешевле.​
 Вот и вся автоматизация.​
 ❤️ если верите, что ИИ не заменит человека.» 

 

8. ID: 2268​
 Описание: Практический лайфхак по Excel: как сделать прокручиваемую таблицу.​
 Текст:​



 «🔥 Excel: как уменьшить таблицу на дашборде​
 Пошаговая инструкция, как вставить прокрутку, чтобы всё уместилось на экране.​
 Теперь ваш дашборд не ломается при скролле!​
 Как вам фича? 👍» 

 

9. ID: 2294​
 Описание: Объявление о бесплатных дашбордах, которые делают студенты на курсе.​
 Текст:​
 «Кому дашборд бесплатно?​
 Студенты нашего курса делают проекты для реальных компаний.​
 Клиенты получают решение, студенты — опыт.​
 Подавайте заявку — до 1 марта.​
 🔥 если хотите такой проект себе!» 

 

10. ID: 2288​
 Описание: Инструкция по созданию диаграммы Гантта с помощью ChatGPT.​
 Текст:​
 «Диаграмма Гантта с ChatGPT​
 Теперь можно получить красивую диаграмму за пару итераций с ИИ.​
 Просто введите список задач — и получите результат.​
 В комментариях — шаблон и промпт.​
 Ставьте 👍 если хотите попробовать!» 

  

1. Темы, которые сработали: 

1.​ Инструменты и лайфхаки для аналитиков​
 Посты про Excel, Gamma.app, HTML-дашборды, SQL — это понятная ценность 
и сразу применимая информация. 

2.​ Ироничные наблюдения о профессии​
 Посты «AI — Another Indian» или «внутренний data-голос» цепляют потому, 
что метко и смело формулируют то, что думают многие, но не говорят. 

3.​ Личный рост и «второе дыхание»​
 История о победе в олимпиаде или смене профессии после 30 — это про 
надежду, вдохновение и «я тоже так смогу». 

4.​ Участие и бесплатность​
 Предложение получить дашборд бесплатно или обещание курса в обмен на 
реакцию — это стимулирует отклик и распространение. 

 



🎯 2. Приёмы, которые сработали: 

●​ Обращение к читателю напрямую: «Если вам знакомо — ставьте ❤️», «А вы 
как думаете?». 

●​ Контраст и провокация: «ИИ заменяет людей» vs. «просто нанимают индусов 
дешевле» — вызывает реакцию. 

●​ Визуальные маркеры: эмодзи (🔥, 😍, ✨) выделяют эмоцию и делают пост 
ярким. 

●​ Цифровая цель: «300 лайков — вебинар», «до 1 марта — подайте заявку» 
создают ощущение срочности и цели. 

●​ Рассказ от первого лица: усиливает доверие и создаёт эффект «разговора по 
душам». 

 

😍 3. Эмоции, которые зацепили: 

●​ Восторг — от новых сервисов и технологий (пост про Gamma). 
●​ Гордость — за личные достижения (олимпиада, новые профессии). 
●​ Надежда — что перемены возможны, даже если «вам под сорокет». 
●​ Сарказм — в ироничных постах про ИИ и аналитику. 
●​ Сообщность — «мы тут свои», «аналитики помогают друг другу», «наши 

студенты». 

 

🧠 Что цепляет сильнее всего: 

●​ Практическая польза (гайды, лайфхаки). 
●​ Призыв к действию с бонусом. 
●​ Живой язык + эмоция + конкретика. 
●​ История с неожиданной развязкой. 
●​ Ощущение закрытого клуба: свои для своих. 

  

✍️ 1. Стиль автора: «свой в доску» + умный провокатор 

●​ Разговорный тон с элементами интеллектуального юмора. Автор не говорит 
«сверху вниз», а скорее как «старший по цеху», который прошёл через то же и 
готов поделиться опытом. 

●​ Фразы в стиле мемов: «ещё один индус», «мне под сорокет», «все пальцы на 
месте» — это снижает пафос, делает даже сложные темы доступными. 

●​ Органичная смесь профессионального и личного: Excel соседствует с 
откровениями об олимпиадах и возрасте. 



●​ Чёткий ритм подачи — абзацы короткие, в тексте часто используются списки, 
эмодзи и визуальные якоря (🔥, 📌, 🧠), что облегчает восприятие. 

 

🎯 2. Приёмы вовлечения: 

✅ Прямой вызов: 

●​ «Поставьте лайк — сделаю вебинар» 
●​ «300 реакций — открою доступ» 
●​ «Ошибку найдёте? Пишите в комментариях» 

Это создаёт ощущение влияния: «Если я что-то сделаю — получу результат». В 
психологии это триггер контроля + микроинвестиции. 

 

✅ Эффект причастности: 

●​ «Наши студенты», «свои для своих», «анонимные аналитики» — создаёт 
сильную идентичность и клубную атмосферу. 

●​ Читатель чувствует себя не просто потребителем, а участником внутреннего 
круга. 

 

✅ Контраст и несоответствие: 

●​ «ИИ заменит… а нет, просто нанимают дешевле» — приём подрыва 
ожиданий. 

●​ Посты часто начинаются с «неверного» вывода, чтобы потом переобуться — 
это держит внимание. 

 

✅ Storytelling с моментом силы: 

●​ Почти в каждом личном посте — кульминационный момент: «я занял первое 
место», «перешёл в аналитику после 30». 

●​ Это создаёт эмоциональную разрядку, а значит — запоминаемость. 

 

✅ Игра на эмпатии: 



●​ Посты про неуверенность, смену профессии, прокрастинацию — мягко 
нормализуют переживания аудитории и вызывают отклик: «Это же про 
меня!» 

 

🔑 3. Психологические триггеры: 

Триггер Как реализуется 

Социальное 
доказательство 

Просьбы ставить лайки, счётчик реакций 

Взаимность «Поделюсь PDF», «дам шаблон», «доступ всем» 

Дефицит Ограниченные по времени офферы: «до 1 марта» 

Новизна Посты о новых инструментах: Gamma, HTML-чарт 

Принадлежность «Наши аналитики», «трактористы» 

Самоутверждение «Ты МОЖЕШЬ», «ты не тупой, ты просто устал» 

 

🧩 4. Позиционирование: «Практики, которые думают» 

●​ Автор не просто обучает или продаёт — он помогает аудитории чувствовать 
себя умнее и увереннее. 

●​ Упор на AI, data и карьеру, но без снобизма и технофетиша. 
●​ Курс воспринимается как умное комьюнити с поддержкой, а не просто 

обучалка. 
●​ Автор — эмпатичный наставник с юмором, а не «эксперт на пьедестале». 

 

📌 Вывод: 
Автор виртуозно сочетает эмоциональную честность, прагматику и лёгкую 
дерзость. Это создаёт контент, который и полезный, и живой, и личный. Он даёт 
чувство: «Я не один. Я могу. Я уже внутри клуба». 



Вот как ты можешь использовать этот анализ для прокачки своего Telegram-канала 
— практично, по шагам: 

 

🚀 1. Найди и закрепи свой стиль 

Используй: 

●​ Разговорный, уверенный тон, как будто пишешь другу-коллеге. 
●​ Лёгкий интеллектуальный юмор, сарказм и самоиронию — это сближает. 
●​ Живой язык + эмодзи + короткие блоки текста = читабельно и цепляет взгляд. 

Пример: 

Вместо: «Мы подготовили методичку по Power BI»​
 Напиши: «Даже бабушка в Excel быстрее строит графики, чем вы? Вот PDF, который 
решит это за вечер». 

 

💥 2. Строй вовлеченность через триггеры 

Цель Приём из анализа Как применить 

Больше реакций «300 лайков — даю вебинар» Делай посты с челленджем: 
реакция = награда 

Привлечь 
внимание 

«AI — Another Indian» 
(ирония/контраст) 

Играй на актуалках и 
парадоксах 

Активность в 
комментах 

«А вы как думаете?», «Напиши 
свою историю» 

Заверши пост вопросом, 
провокацией 

 

💎 3. Давай пользу, но с характером 

Не просто: 

«Вот подборка SQL-курсов». 

А так: 



«SQL без занудства: 3 тренажёра, которые даже чайник осилит. Один из них — в стиле 
"Игры в кальмара". Ссылка в комментах. Кто прошёл — отзовитесь». 

⚡ Чеклист для полезного поста: 

●​ Конкретная фишка или инструмент 
●​ Эмоция (восторг, боль, победа) 
●​ Призыв к действию или комментарию 

 

❤️ 4. Делай ставку на личные истории 

Публикуй кейсы, фейлы, переходы, даже если это кажется неважным. Аудитория 
любит: 

●​ Честность 
●​ Опыты «до-после» 
●​ Моменты прозрения (как в истории про олимпиаду) 

Шаблон: 

«Когда мне было ХХ, я…​
 Я думал, что ___, но оказалось ___.​
 Вот что я понял.​
 Если у тебя было похоже — черкани ❤️ или расскажи в комментах». 

 

🧠 5. Сформируй своё позиционирование 

Что ты за канал?​
 В анализе — позиция: «умное комьюнити для практикующих». Тебе нужно тоже: 

●​ Определить: кто «свои»? 
●​ Зачем ты им? (облегчаешь жизнь, прокачиваешь, объединяешь) 
●​ Как это сказать в первых 3 секундах прочтения? 

 

🛠️ Идеи, что можно сделать прямо сейчас: 
1.​ Проведи аудит своих последних 10 постов: были ли там вызовы, истории, 

полезности? 
2.​ Собери рубрики: например, «Личный инсайт», «Гайд недели», «Юмор по 

делу». 



3.​ Тестируй: один пост — с «полезным PDF», другой — с личной болью. Сравни 
вовлечённость. 

4.​ Добавь челлендж-пост с «если соберём 100 реакций — открою бонус». 
5.​ Опиши свой канал в 1 предложении — чтобы новый подписчик сразу понял, 

что ты не как все. 

🔍 1. Стратегия канала: бизнес через доверие и эффект 
«своих» 

Что делает канал «Клуб анонимных аналитиков» особенно сильным? 

●​ Он не продаёт в лоб, а выстраивает культуру вокруг продукта. 
●​ Использует сообщество как канал продаж: читатели вовлечены, лояльны, 

защищают автора и активно делятся контентом. 
●​ Канал сам становится витриной продукта — курсы, дашборды и экспертиза 

проявляются нативно в историях и постах. 

✅ Инсайт для бизнеса:​
 👉 Контент = воронка + продукт + бренд. Всё в одном. 

 

🎯 2. Основные форматы, которые работают 

Формат Цель Как использовать для бизнеса 

🧠 Личный кейс + 
инсайт 

Построение авторитета Делись не продуктом, а мышлением 
эксперта 

🧰 Гайд / фишка / 
лайфхак 

Демонстрация пользы Покажи, как с тобой клиент «уже 
выигрывает» 

🧲 Вызов / 
челлендж 

Вовлечение и рост 
охвата 

«300 реакций — открываем бонус», 
«напиши кейс» 

🧬 Микроирония / 
боль 

Эмпатия, укрепление 
бренда 

Покажи, что ты «понимаешь» — 
говори на языке ЦА 

🤝 Обратная связь Удержание и 
исследование 
потребностей 

Попроси мнение, собери инсайты, 
усили чувство «влияния» у аудитории 



 

🧠 3. Психология контента: что «цепляет» 

Основные триггеры, на которых построен успех: 

Триггер Как работает Как внедрить в свой канал 

📌 Принадлежность «Мы, аналитики», «наши 
студенты» 

Дай имя своему сообществу. 
Сделай ЦА героями. 

📈 Рост и прогресс Истории «я не знал — 
стал экспертом» 

Делись результатами клиентов или 
студентами 

🤯 Контраст / 
провокация 

Ирония, парадоксы, 
анти-позиции 

Ломай шаблон: «не надо SMM — 
нужен канал личности» 

💡 Мгновенная польза Шорткаты, промпты, 
PDF-шаблоны 

Мини-продукты = микродачи, 
формируют доверие 

❤ ️Эмпатия + 
откровение 

«Я тупил», «Мне под 40» Честность сближает сильнее, чем 
советы 

 

💰 4. Продажи нативно: без скриптов и трипов 

Канал продаёт курсы, консультации и проекты, но: 

●​ Продажа — это часть истории: «Кристина сделала дашборд клиенту → хотите 
тоже?» 

●​ Ограничение по времени / цене подаётся как забота: «Пока 45К для своих — 
потом реклама и 75К» 

●​ Ценность > продукта: в каждом посте — фрейм «не курс, а трансформация» 

✅ Инсайт для бизнеса:​
 👉 Преврати отзывы в сторителлинг, продукт в опыт, а офер в выбор героя. 

 

🧭 5. Как использовать это для прокачки своего канала 



🔧 Шаги, которые можно внедрить сразу: 

1.​ Создай ключевые форматы постов (1–2x в неделю): 
○​ Личный кейс → вывод 
○​ Гайд / PDF / фишка недели 
○​ Клиентская история → call to action 
○​ Вызов подписчикам (реакция = доступ) 

2.​ Упакуй канал в бренд: 
○​ Название, которое вызывает ассоциацию у ЦА 
○​ Единый тон: свой, умный, без канцелярщины 
○​ Регулярная рубрика с подписями: «#аналитикдня», «#failпятницы» 

3.​ Перепрошей формат продаж: 
○​ Вместо «купите» — «вот что вы получите уже сегодня» 
○​ Покажи людей, которые уже внутри (студенты, клиенты, кейсы) 
○​ Делай «цена для своих» — не скидка, а закрытый клуб 

4.​ Собери библиотеку своих фреймов: 
○​ Триггеры: новизна, парадокс, боль → решение 
○​ Якоря: 🔥, «до 1 марта», «если наберем 300» 
○​ Шаблоны: «было → стало», «думал А → оказалось Б» 

 

💼 Вывод: 
Канал «Клуб анонимных аналитиков» — это эталон маркетинга в Telegram, где 
каждый пост — это не реклама, а вложение в доверие, бренд и будущие продажи. 

Ты можешь: 

●​ 📈 Скопировать структуру (форматы, триггеры, язык) 
●​ 🧠 Освоить механику вовлечения 
●​ 🚀 Поднять LTV, сократить прогрев и строить сообщество вокруг себя 
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	💥 2. Строй вовлеченность через триггеры 
	💎 3. Давай пользу, но с характером 
	Не просто: 
	А так: 

	❤️ 4. Делай ставку на личные истории 
	Шаблон: 

	🧠 5. Сформируй своё позиционирование 
	🛠️ Идеи, что можно сделать прямо сейчас: 
	🔍 1. Стратегия канала: бизнес через доверие и эффект «своих» 
	🎯 2. Основные форматы, которые работают 
	🧠 3. Психология контента: что «цепляет» 
	💰 4. Продажи нативно: без скриптов и трипов 
	🧭 5. Как использовать это для прокачки своего канала 
	🔧 Шаги, которые можно внедрить сразу: 

	💼 Вывод: 

