Cselekvési terv buyer persona alkotashoz -
tolts Ki lépésrol 1épésre és azonositsd az idealis vevod / vevoid

1.  Térképezd fel az idealis vevod demografiai adatait

Minden kérdésnél vizsgald meg, hogy az adott szempont fontos-e a terméked / szolgéltatasod
szempontjabol.

Hény éves — megkozelitleg?

Hol lakik?

Mi a csaladi allapota:

Gyerekek szama, életkora

Mivel foglalkozik? Hol / mit dolgozik?
Mennyi a havi atlag jovedelme?
Tanulmanyai

Kire hallgat és miben bizik? Kiket kdvet, kinek a véleményére ad vasarlasnal?
Ujsagok, konyvek, amiket olvas
Rendezvény, amikre jar

Ko6zdsségei — online és offline
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Bonusz tipp: adj neki nevet. /Pl Vallalkozo Valentin/

2. Képzeld magad az 6 helyzetébe és vizsgald meg az alabbiakat:

Minden kérdésnél vizsgald meg, hogy az adott szempont fontos-e a terméked / szolgaltatasod
szempontjabol.

Mik a leginkabb éget6 problémai?

Mik a régota dédelgetett vagyai?

Mi az, ami értékes szamara?

Milyen félelmei vannak?

Milyen kihivasokkal kénytelen szembenézni?
Vannak-e kifogasai, amelyek visszatartjak a dontéstol?
Hogyan tudnad a lehet6 legjobban szolgalni?
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Hogy még jobban el tudd 6t képzelni, keress hozza egy képet! Vagy
gondold at, az ismerdseid koziil ki az, aki hasonlit hozza?



