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相关书籍 俺的网盘上分享过他的如下几本书： 
●​ 《怪诞行为学1——可预测的非理性》 
●​ 《怪诞行为学2——非理性的积极力量》 

 

简介 

作者是美国心理学家，北卡罗来纳大学教堂山分校认知心理学博士，先后执教于麻省理工学院和

杜克大学（获“詹姆士·杜克”教席）。 
 
此书是其代表作，曾荣登《纽约时报》畅销书排行版。 
书中列举了大量【非理性思考】导致的奇怪行为，并分析了其中的心理学成因。 
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引言  飞来横祸改变了我的一生 
第1章  相对论的真相——富人嫉妒更富的人 
第2章  供求关系的谬误——为什么珍珠无价？ 
第3章  零成本的成本——为什么免费的东西让我们花更多钱？ 
第4章  社会规范的成本——为什么我们不拿钱白干活高兴，干活挣钱反而不高兴？ 
第5章  性兴奋的影响——为什么”热烈”比我们想的还热？ 
第6章  拖沓的恶习与自我控制——为什么我们想做的事情却老是做不到？ 
第7章  所有权的高昂代价——为什么我们会高估自己的一切？ 
第8章  让门都开着——为什么多种选择使我们迷失主要目标？ 
第9章  期望的效应——为什么期待什么就会得到什么？ 
第10章  价格的魔力——为什么50美分的阿司匹林管用，1美分的就不管用？ 
第11章  性善还是性恶——为什么我们不诚实？ 
第12章  性善还是性恶——为什么现金能使我们更诚实？ 
第13章  啤酒与免费午餐——什么是行为经济学？哪里有免费午餐？ 
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