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Que nos lleva a Generar una idea

Para que la idea no fracase es necesario realizar un:

Estudio de factibilidad

e Mercado.

® Aspectos operativos.

® Aspectos economicos, financieros.
Plasmado a través de un

Proyecto
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El cual determina si la idea es:
® no viable: pueden darse 2 situaciones abandono laidea
modifico la idea
e viable: puesta en marcha inicio de la actividad

seguimiento

Viable: 2. adj. Dicho de un asunto: Que, por sus circunstancias, tiene probabilidades de poderse llevar a cabo.

Factible: 1. adj. Que se puede hacer.

Segun lo anterior se puede decir que un proyecto factible es un proyecto que se puede realizar, que es posible de realizar.

Un proyecto viable, es un proyecto que ademas de ser factible, esto es que es posible de realizar, es un proyecto que resulta viable,
que en nuestro contexto se debe entender como un proyecto que puede ser sostenible, rentable econémicamente.

Supongamos un proyecto para extraer minerales de la Antartida. Es un proyecto que es factible, por cuanto existen los minerales y las
herramientas y equipos para hacerlo, pero no es un proyecto viable, por cuanto sus altos costos lo harian imposible de realizar, aun
cuando técnicamente sea posible hacerlo.

Asi las cosas, un proyecto de emprendimiento debe primero ser factible, y luego se debe demostrar que es viable, que es
econdmicamente posible, atractivo.

La confusion se acentua por cuanto algunas personas cuando hacen un estudio de mercado de un proyecto de emprendimiento,
hablan de estudio de factibilidad, cuando en realidad deberia hablarse de un estudio de viabilidad.

T l..r

Desarrollar una idea y crear un nuevo concepto

Comenzar una empresa desde cero es uno de los proyectos mas importantes en la vida de una persona y, a su vez,
el que mas miedo despierta, por el riesgo de fracasar que implica.

La realidad que nos muestra el mercado es que el 70% de los emprendimientos que surgen no pasa el primer afio
de vida y solo el 22% llega al tercero.

El resultado no es casual, sino que es el reflejo de las decisiones tomadas; son muy pocos los que asumen la
responsabilidad por los resultados. Es por eso que una estrategia acertada en la planificacién del emprendimiento
s lo que marca la diferencia.

Todo negocio nace de una idea; cuando a esa idea se le da una ventaja diferencial sobre lo que ya existe y, a su
vez, se logra crear valor agregado desde el consumidor, estamos ante un nueve concepto, que tendra nuevas
posibilidades de transformarse en un negocio.

Lo cierto es que buenas ideas hay muchas y, generalmente, se cree que cualquiera puede desarrollarias. La
realidad nos muestra que, en muchos casos, los fracasos empresarios se deben a que esas buenas ideas estuvieron
mal realizadas.

Las ideas de negocios no pueden gestarse de manera aislada, sino que deben responder a una necesidad real y
genuina del mercado.
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Descarga de
video:http://contenidosdigitales.ulp.edu.ar/exe/sistemadeinfo_gestionmicro/Emprender_un_negocio_.zip

¢ Qué es un plan de negocios?
Es una descripcion por escrito de cada uno de los aspectos que abarca el Microemprendimiento.
El proceso de encarar un emprendimiento y volcarlo en un plan de negocios abarca:
* tener la idea
* buscar como implementarlo
* buscar el dinero necesario para instalarlo

* describir los puntos criticos que enfrentaremos

Etapas de un plan de negocios (Debemos considerar que un plan de negocios puede tener un
distinto grado de detalle y profundidad y no existe ninguna norma legal o técnica que indique la
secuencia para su elaboracion, pero se pueden recomendar las siguientes etapas, las cuales seran
ampliadas a lo largo del desarrollo del médulo)

Vision general: en esta etapa se debe incluir, presentacion del microemprendedor, datos,
objetivos, que necesidades piensa cubrir el producto, descripcion del mismo, matriz FODA, etc.

Comercializacidn: localizacidn, precios y condiciones de venta, competencia, clientes,
estrategias de ventas, etc.



http://contenidosdigitales.ulp.edu.ar/exe/sistemadeinfo_gestionmicro/Emprender_un_negocio_.zip
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El producto: descripcidn, composicidn, inversiones en activos fisicos, inversiones en capital de
trabajo,, estimacién de los costos, etc.

Organizacidn interna: estructura legal y administrativa, costos de administraciény
organizacion, etc.

Finanzas: flujo de fondos, cuadro de resultados, punto de equilibrio financiero y econémico,
financiamiento, estudios de viabilidad, etc.
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El proceso de formulacién del proyecto se desarrollara a través de una secuencia de paso logica y
cronoldgica, es decir que la informacion de cada punto es fundamental para avanzar.



