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	CLASSE
 
	NOM / PRÉNOM
 
	DATE
 



	CRITÈRE
	APPRÉCIATION
	COMMENTAIRE

	A- 1 Fiche descriptive

	Il s’agit bien d’une fiche relative à une négociation-vente et à l’accompagnement d’une relation client
	
	 

	La case est correctement cochée pour la distinguer
	
	 

	Le millésime indiqué est correct
	
	 

	La fiche comporte une numérotation
	
	 

	Le nom et le prénom figurent bien
	
	 

	L’intitulé renvoie bien à une mission et non à une compétence
	
	 

	L’ensemble des rubriques est renseigné
	
	 

	Pour le cadre de l’activité on a bien

	Le nom de l’organisation, son adresse/Code postal/Ville
	
	 

	Le Type de Structure
	
	 

	L’Offre commerciale
	
	 

	Le  Type(s) de client(s)
	
	 

	Les Méthodes de Vente
	
	 

	Pour l’activité on a bien

	La Date(s)  et le lieu de l’activité
	
	 

	L’historique de la relation
	
	 

	La problématique de l’activité
	
	 

	Les statuts ET les rôles ET les motivations de chacun des acteurs
	
	 

	Les objectifs opérationnels
	
	 

	On retrouve bien une annexe recto verso pour la fiche
	
	 

	Les outils mobilisés
	
	 

	Les résultats
	
	 

	Les difficultés rencontrées
	
	 

	Pour le ciblage et prospection on a bien

	La démarche de ciblage
	
	 

	La démarche de prospection
	
	 

	Les objectifs quantitatifs et qualitatifs de la prospection
	
	 

	Les activités réalisées selon un ordre logique
	
	 

	Les outils mobilisés pour chaque étape
	
	 

	Les résultats quantitatifs et qualitatifs
	
	 

	Les atouts ET les points d’appui
	
	 

	Les solutions
	
	 

	Les améliorations concrètes.
	
	 

	Pour le dernier cadre on a bien

	L’explication de  la démarche de veille push et pull
	
	 

	Les outils utilisés dissociés en veille push et pull
	
	 

	Une présentation des informations sur le marché, les clients, le secteur, etc.
	
	 

	Les objectifs de la veille
	
	 

	Des préconisations concrètes issues de la veille
	
	 

	Elle est mise en page de manière professionnelle avec une police unique de taille 12
	
	 

	B- 1 Fiche descriptive

	Il s’agit bien d’une fiche relative à l’organisation et l’animation d’un évènement commercial
	
	 

	La case est correctement cochée pour la distinguer
	
	 

	Le millésime indiqué est correct
	
	 

	La fiche comporte une numérotation
	
	 

	Le nom et le prénom figurent bien
	
	 

	L’intitulé renvoie bien à une mission et non à une compétence
	
	 

	L’ensemble des rubriques est renseigné
	
	 

	Pour le cadre de l’activité on a bien

	Le nom de l’organisation, son adresse/Code postal/Ville
	
	 

	Le Type de Structure
	
	 

	L’Offre commerciale
	
	 

	Le  Type(s) de client(s)
	
	 

	Les Méthodes de Vente
	
	 

	Pour l’activité on a bien

	La Date(s)  et le lieu de l’activité
	
	 

	L’historique de la relation
	
	 

	La problématique de l’activité
	
	 

	Les statuts ET les rôles ET les motivations de chacun des acteurs
	
	 

	Les objectifs opérationnels
	
	 

	On retrouve bien une annexe recto verso pour la fiche
	
	 

	Les outils mobilisés
	
	 

	Les résultats
	
	 

	Les difficultés rencontrées
	
	 

	Pour le ciblage et prospection on a bien

	La démarche de ciblage
	
	 

	La démarche de prospection
	
	 

	Les objectifs quantitatifs et qualitatifs de la prospection
	
	 

	Les activités réalisées selon un ordre logique
	
	 

	Les outils mobilisés pour chaque étape
	
	 

	Les résultats quantitatifs et qualitatifs
	
	 

	Les atouts ET les points d’appui
	
	 

	Les solutions
	
	 

	Les améliorations concrètes.
	
	 

	Pour le dernier cadre on a bien

	L’explication de  la démarche de veille push et pull
	
	 

	Les outils utilisés dissociés en veille push et pull
	
	 

	Une présentation des informations sur le marché, les clients, le secteur, etc.
	
	 

	Les objectifs de la veille
	
	 

	Des préconisations concrètes issues de la veille
	
	 

	Elle est mise en page de manière professionnelle avec une police unique de taille 12
	
	 

	C
	
	 

	Annexes

	Annexe 1
	
	 

	Qualité
	
	 

	Pertinence pour aider le jury à créer un scénario
	
	 

	Annexe 2
	
	 

	Qualité
	
	 

	Pertinence pour aider le jury à créer un scénario
	
	 

	Attestation entreprise:

	Attestation de présence en entreprise
	
	 

	ou Attestation stage de 16 semaines
	
	 

	Commentaires globaux:
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