
Negocios digitales rentables para 
emprendedores colombianos 
​
Si estás buscando iniciar un negocio digital rentable en Colombia, estás en el lugar 
correcto. En este artículo te presentamos una variedad de ideas y modelos de 
negocios en línea que te permitirán emprender exitosamente en el mundo digital. 
Conoce las opciones más destacadas para generar ingresos y triunfar en el 
mundo virtual. 
 
Ideas de negocios online FAQ 
En la actualidad, es cada vez más común pensar en la posibilidad de emprender 
un negocio online. La tecnología y el internet han hecho que esto sea posible, lo 
que abre un amplio abanico de ideas en cuanto a negocios digitales rentables.  

A continuación, presentamos algunas de las ideas más destacadas: 

Negocios rentables por internet 

Los negocios rentables por internet se han convertido en una alternativa muy 
apetecida para los emprendedores colombianos. Algunas de las opciones más 
comunes y rentables son: 

●​ Consultoría en línea: ya sea en marketing digital, finanzas o cualquier otra 
rama del conocimiento. 

●​ Ventas en línea: mediante redes sociales, Marketplace o tiendas virtuales. 
●​ Creación de aplicaciones móviles. 

Mejores negocios online 

Las opciones de negocio digital rentable varían dependiendo del país y su 
contexto. Sin embargo, existen ideas de negocios que en Colombia han 
demostrado ser muy rentables: 

●​ Plataformas de venta en línea de productos y servicios. 
●​ Servicios de asesoría en marketing digital SEO, SEM, diseño web, entre 

otros. 
●​ Crear y vender cursos en línea. 

 

Negocios online más rentables 



No todos los negocios online generan los mismos ingresos, algunos son más 
rentables que otros. Estos son algunos de los negocios digitales que han 
demostrado ser más rentables: 

●​ Marketing de afiliación: recibir comisiones por la venta de productos o 
servicios de terceros. 

●​ Venta de productos digitales: cursos en línea, e-books, etc. 
●​ E-commerce: una tienda en línea que venda productos físicos o servicios. 

Tipos de negocios online 

Los negocios digitales pueden variar en cuanto a su modelo y puede ser 
beneficioso conocer los distintos tipos de negocios online y decidir cuál es el mejor 
según tu perfil y habilidades: 

●​ Software as a Service (SaaS): ofrecer software de forma online. 
●​ Aplicaciones móviles: crear una aplicación y ofrecerla de pago o gratuita 

con publicidad. 
●​ Marketing de afiliación: promover los productos o servicios de terceros y 

obtener ganancias. 
●​ Membership sites: ofrecer contenido exclusivo a cambio de una suscripción. 

Con estas ideas de negocios online rentables, puedes tener una base sólida para 
comenzar a emprender en el mundo digital y lograr una mayor rentabilidad. Pero 
como cualquier otro negocio, es importante tener un modelo de negocio claro y 
trabajar duro para alcanzar el éxito. 

Modelo de negocio online 
En la actualidad, emprender en el mundo digital es una opción cada vez más 
viable para generar ingresos y triunfar tanto en Colombia como en cualquier parte 
del mundo.  

Los negocios en línea permiten a los emprendedores llegar a un público global sin 
necesidad de tener un espacio físico y con una inversión inicial relativamente baja. 

Inversión inicial 

Una de las principales ventajas de los negocios en línea es que la inversión inicial 
puede ser mucho menor en comparación a los negocios tradicionales.  

En la mayoría de los casos solo se necesita una computadora y una conexión 
estable a internet, es decir, una inversión muy baja en comparación con el alquiler 
de un local y los costos asociados a ello. 



 

Marketing digital 

El marketing digital es una de las mejores herramientas para promocionar los 
negocios en línea.  

Este tipo de marketing se enfoca en captar y fidelizar a los clientes a través de los 
diferentes canales digitales, como las redes sociales, el email marketing y el SEO 
(Optimización de motores de búsqueda), entre otros.  

Es clave tener conocimientos en marketing digital o contratar a un profesional que 
pueda realizar esta tarea de manera efectiva y convincente. 

Marketing de afiliación 

Otra estrategia muy interesante para los negocios en línea y que puede ser muy 
rentable es el marketing de afiliación.  

Esta técnica se basa en promocionar productos o servicios de terceros a cambio 
de una comisión.  

Es importante elegir un producto o servicio que esté en línea con el público 
objetivo y que resulte interesante para ellos.  

Por lo tanto, antes de elegir una estrategia de afiliación, es preciso hacer un 
estudio detallado del mercado y del público que se pretende alcanzar. 

 

Ingresos pasivos 

Otra de las ventajas de los negocios en línea es la posibilidad de generar ingresos 
pasivos.  

Se trata de una manera de generar ingresos sin tener que trabajar de manera 
continua. Un ejemplo de ello es la venta de infoproductos.  

Los infoproductos son productos digitales como cursos en línea, guías, e-books, 
vídeos, entre otros, que pueden ser vendidos de manera casi automática una vez 
creados.  

Esta es solo una de las opciones de ingresos pasivos que se pueden generar con 
un negocio en línea. 

 



Tienda online 
Una tienda en línea se puede definir como una plataforma que te permitirá vender 
tus productos o servicios en línea desde cualquier parte del mundo. En esta 
sección te enseñaremos todo lo que necesitas saber para montar tu propia tienda 
en línea, vendiendo tus productos y servicios de manera exitosa. 

Crear una tienda online 

Lo primero que debes hacer al crear tu tienda en línea es elegir una plataforma 
que más se adapte a tus necesidades. Algunas de las opciones más utilizadas son 
WooCommerce, Shopify y Prestashop, entre otras.  

Estas plataformas te ofrecen herramientas para configurar tu tienda, agregar 
productos y personalizar tu sitio web fácilmente. 

 

Vender tus productos 

Una vez que has creado tu tienda en línea, es hora de vender tus productos.  

Para hacerlo, debes agregar cada uno de tus productos a tu tienda.  

Es importante que cada uno de tus productos tenga una buena descripción y 
fotografías claras y atractivas. 

 

Tipos de tiendas online 

●​ Tienda en línea de productos físicos: 

Esta es la opción más común, consiste en la venta de productos físicos que 
los clientes pueden recibir en su domicilio. 

●​ Tienda en línea de productos digitales: 

Esta opción se refiere a la venta de productos digitales que los clientes 
pueden descargar, como eBooks, música, películas y cualquier otro 
producto que no necesite ser enviado físicamente. 

 

 



●​ Tienda en línea de dropshipping: 

Consiste en la venta de productos sin tener que tener un inventario propio, 
es decir, la tienda en línea hace de intermediario entre el comprador y el 
proveedor. 

 

Productos en tu tienda 

Cuando se trata de una tienda en línea, es importante elegir los productos 
adecuados para vender.  

Algunos de los productos que se pueden vender en línea de manera exitosa son 
ropa, electrónica, productos digitales, productos hecho a mano, entre otros.  

Lo importante es que los productos sean de calidad y tengan una buena 
descripción para que los clientes se sientan seguros al comprar. 

Marca personal y presencia online 
La marca personal y la presencia online son herramientas clave para aquellos que 
buscan emprender en el mundo digital.  

Es importante tener en cuenta que, en la actualidad, muchas personas buscan en 
internet antes de realizar una compra o contratar servicios, por lo que una buena 
presencia en línea es esencial para llegar a estos potenciales clientes. 

Crear un blog 

Crear un blog es una excelente manera de construir una marca personal en línea. 
Al crear contenido de calidad, se puede atraer a un público interesado en el nicho 
específico del blog y, por ende, establecer una relación de confianza con ellos. 
Esto abre la puerta a ofrecer servicios o productos relacionados con el contenido 
del blog. Además, los blogs también son una excelente manera de mejorar el SEO 
de un sitio web a través de la inclusión de palabras clave. 

Crear una página web 

Crear una página web permite tener un espacio propio en línea, que es 
fundamental para posicionar una marca personal. La página web debe ser 
atractiva, fácil de navegar y estar configurada para ser visible en los motores de 
búsqueda. Una vez creada, se puede utilizar para ofrecer una variedad de 
servicios o productos y dar a conocer la marca personal. 



Canal de Youtube 

Un canal de Youtube puede ser una excelente herramienta para construir una 
marca personal en línea, especialmente si se centra en un nicho específico.  

Los videos permiten demostrar habilidades y conocimientos, crear una comunidad 
de seguidores e incluso rentabilizar el contenido.  

También pueden ser compartidos en otras redes sociales, lo que amplía su 
alcance. 

 

Crear un podcast 

Los podcasts se han convertido en una tendencia creciente en el mundo digital en 
los últimos años.  

Son una excelente manera de comunicar conocimientos y construir una audiencia 
fiel.  

Además, la producción de un podcast no requiere grandes recursos, y se puede 
hacer desde cualquier lugar a cualquier hora.  

Los episodios también se pueden compartir a través de las redes sociales y en 
otros sitios. 

Servicios online 
Además de crear tiendas virtuales o vender productos en línea, otra opción 
rentable en este mundo digital son los servicios en línea.  

A continuación, se presentarán algunas ideas acerca de servicios que pueden 
ofrecerse a través de internet. 

 

Asistente virtual 

Uno de los servicios más solicitados en línea es el de asistente virtual.  

Como asistente virtual, se pueden realizar diferentes tareas según las habilidades 
de cada persona.  



Algunas de estas tareas pueden ser: responder correos electrónicos, manejar 
agendas, hacer llamadas, coordinar reuniones, entre otras. Este servicio puede 
ser ofrecido a empresas o a particulares, y es posible ofrecerlo desde casa o 
desde cualquier lugar con conexión a internet. 

 

Dar clases particulares 

Otro servicio que se puede ofrecer en línea es dar clases particulares.  

Con la llegada de la tecnología y la aparición de plataformas de videoconferencias, 
es posible dar clases de diferentes temas sin necesidad de estar en el mismo 
lugar que el estudiante.  

Es posible dar clases de idiomas, matemáticas, programación, diseño gráfico, 
música, entre otros.  

Este servicio se puede ofrecer a cualquier persona que esté interesada, sin 
importar su ubicación geográfica. 

 

Organizar eventos presenciales 

Aunque los servicios en línea se enfocan en la virtualidad, también existen 
servicios para organizar eventos presenciales.  

En este trabajo, se puede ofrecer desde la planificación hasta la ejecución de un 
evento.  

Se pueden coordinar desde pequeñas reuniones hasta grandes eventos, como 
ferias o conferencias.  

Este servicio es solicitado por empresas o particulares que desean hacer un 
evento especial, pero no tienen la experiencia o el tiempo de hacerlo ellos mismos. 

 

Gestionar redes sociales 

En el mundo digital, las redes sociales son una oportunidad de negocio para 
muchas personas.  

Sin embargo, existen empresas o particulares que no tienen el tiempo o la 
capacidad de llevar a cabo una gestión efectiva de sus redes sociales.  



Por esta razón, ofrecer servicios de gestión de redes sociales puede ser una 
excelente opción.  

Se puede realizar desde crear contenido hasta monitorear el rendimiento de las 
publicaciones.  

En este trabajo es necesario tener conocimientos de marketing digital y 
habilidades de comunicación efectiva. 

Generar ingresos con tus conocimientos y creaciones 
Si posees conocimientos o habilidades en alguna materia, puedes convertirlos en 
una fuente de ingresos realizando diversas acciones en línea.  
 
En esta sección, se presentan algunas opciones interesantes para aquellos 
interesados en generar ingresos con sus conocimientos y creaciones. 
 
Publicar un libro 

La publicación de un libro puede ser una buena opción para aquellos que tienen 
habilidades de redacción y desean compartir sus conocimientos con el público.  
 
Actualmente, existen diversas plataformas en línea que permiten publicar y vender 
libros de forma gratuita.  
 
Algunas de las más populares son Amazon Kindle Direct Publishing, iBooks de 
Apple, Kobo de Rakuten y Barnes & Noble Press.  
 
Es importante tener en cuenta que, aunque estas plataformas permiten publicar 
sin costo alguno, es necesario invertir tiempo y esfuerzo en la promoción del libro 
para lograr ventas. 
 
 
Cursos online 

Crear un curso en línea puede ser una excelente alternativa para aquellos que 
quieran compartir sus conocimientos y habilidades con un público más amplio.  
 
Existen diversas plataformas en línea que permiten crear y vender cursos a través 
de internet. Udemy, Skillshare y Coursera son algunas de las más reconocidas.  
 
La creación de un curso requiere de tiempo y esfuerzo, pero puede convertirse en 
una fuente de ingresos pasivos si se promociona adecuadamente. 
 
 
 



Vender cursos online 

Si no deseas crear un curso desde cero, pero tienes experiencia en algún tema 
específico, puedes vender tus conocimientos a través de plataformas en línea.  
 
Estas plataformas permiten vender cursos ya creados y ajustar su precio según la 
demanda del mercado. Algunas de las plataformas más populares son Teachable, 
Thinkific y Podia. 
 
 
Vender tus servicios online 

Si posees habilidades en algún servicio específico, como diseño gráfico, 
redacción, traducción o programación, puedes generar ingresos vendiendo tus 
servicios en línea.  
 
Para ello, es necesario promocionar tus servicios en redes sociales, en un sitio 
web o a través de plataformas de freelancing, como Upwork, Freelancer o Fiverr.  
 
Una vez que logres crear una buena reputación, podrás incrementar tus tarifas y 
obtener una mayor cantidad de trabajos. 
 
 
Comprar y vender en línea 
Todo el mundo sabe que comprar y vender en línea es una excelente manera de 
generar ingresos hoy en día.  

Con una enorme cantidad de recursos disponibles en línea, esto puede ser una 
excelente manera de comenzar un negocio rentable.  

A continuación, se describen algunas opciones para aquellos que están 
interesados en comprar y vender en línea: 

Comprar y vender productos 

Comprar y vender productos en línea es una actividad bastante común en 
Colombia.  

Puede que le lleve algún tiempo encontrar el producto adecuado para comprar y 
luego vender, pero si toma el tiempo apropiado para investigar y hacer su tarea, 
puede obtener algunos resultados bastante buenos.  

Hay muchos mercados en línea donde puedes comenzar a buscar productos para 
comprar y vender.  



Algunos de los más populares son Amazon, eBay, Mercado Libre, entre otros. 

Franquicias online y las franquicias 

Una opción interesante para aquellos que desean comprar y vender en línea es el 
aprovechamiento de franquicias online.  

Esto puede ser un buen negocio si se utiliza de la manera correcta. Hay muchas 
franquicias en línea disponibles que ofrecen oportunidades para comprar y vender 
productos.  

Algo que debes tener en cuenta es que el costo de una franquicia en línea puede 
ser bastante alto, pero es una inversión de larga duración que puede darte buenos 
ingresos. 

Negocios online que puedes iniciar en tus ratos libres 

Si tienes un trabajo de tiempo completo, pero estás interesado en comenzar a 
comprar y vender en línea, hay varias opciones de negocios en línea que puedes 
emprender en tu tiempo libre.  

Algunos ejemplos son vender productos de segunda mano, ofrecer servicios de 
reparación de computadoras, entre otros.  

Es importante tener en cuenta que estos negocios pueden no generarte ingresos 
desde el primer momento y que debes darles tiempo para crecer. 

Plataformas que se encargan de la gestión 

Hay momentos en los que no tienes mucho tiempo para administrar un negocio en 
línea, pero, aun así, quieres comprar y vender en línea porque sabes que es una 
buena oportunidad.  

En estos casos, hay plataformas en línea que se encargan de la gestión de tu 
negocio.  

Estas plataformas se encargan de todo, desde el inventario hasta las ventas y el 
envío de los productos.  

Algunas de estas plataformas son Shopify, Woocommerce, entre otros. 

 


