
越南工业部门：经济增长的关键驱动力 

越南的工业部门一直是其经济增长的关键驱动力，对国内生产总值（GDP）和出口贡献巨大。近年来，工

业部门发展迅速，重点放在高科技产业、电子和制造业。政府还采取了措施，吸引外国投资，支持国内

企业在工业部门的发展。 

吸引外国投资的政策 

通过实施吸引外国投资的正确和有吸引力的政策，截至2022年11月，外国直接投资（FDI）总额超过251
亿美元，相当于2021年同期的95%。有1812个新项目，总投资额超过115亿美元。调整投资资本的项目

有994个，总追加资本接近95.4亿美元。这显示出越南对外国企业扩大现有项目投资的强大吸引力和信

心。 

投资越南的国家和地区 

目前已有107个国家和地区在越南投资。新加坡在越南的投资最多，达57.8亿美元，占23%；日本投资超

过46亿美元，占18.3%；韩国投资41亿美元，占16.4%。 

吸引FDI的行业 

制造业在吸引FDI方面排名第一；房地产企业在外国投资项目中排名第二，投资金额超过38.7亿美元，占

总资本的17.2%。在有利条件下，为工业房地产项目找到FDI资金非常容易。然而，为了使这一过程顺利

进行并平衡各方利益，需要专业咨询单位的支持，以连接并了解市场趋势。 

为什么投资越南？ 

越南的工业部门为外国投资者提供了许多机会，使其成为有吸引力的投资目的地。 

从中国搬迁到越南 

美中贸易紧张局势加剧，劳动成本上升和其他挑战促使许多公司探索替代制造地点，而越南是搬迁的首

选。这个趋势对越南的工业行业有重大影响，因为越南日益被视为外国投资的理想目的地和潜在的中

国替代制造中心。 

越南的战略位置、丰富的自然资源和不断增长的熟练劳动力使其成为公司从中国搬迁的理想目的地。近

年来，越南也采取措施改善商业环境，减少官僚作风，吸引外国投资，这些都促进了其工业部门的增

长。 

制造从中国转移到越南导致对工业地产（如工厂和仓库）的需求增加。这为房地产开发商和外国投资者

在越南的工业房地产市场带来了机会。工业地产的需求预计将继续增长，尤其是在胡志明市、河内及其

周边省份等主要工业中心。 

总体而言，从中国搬迁到越南预计将为越南的工业行业带来重大好处，包括增加投资、就业机会和技术

转让。通过制定正确的政策和策略，越南的工业部门有望继续保持正增长轨迹，并在国家整体经济发展

中发挥关键作用。 



进入东南亚市场 

投资越南有几个好处，包括进入东南亚市场。以下是一些关键好处： 

●​ 庞大的新兴市场潜力：越南近1亿人口提供了一个重要的消费市场，中产阶级不断增长，可支配

收入增加。 
●​ 战略位置：越南位于东南亚的中心，提供了进入柬埔寨、老挝、缅甸、泰国和印度尼西亚等地区

市场的便利。 
●​ 自由贸易协定：越南签署了多项自由贸易协定，包括《全面与进步跨太平洋伙伴关系协定》（

CPTPP）和《欧盟-越南自由贸易协定》（EVFTA），这些协定为超过5亿人的市场提供了优惠准

入。 
●​ 良好的商业环境：越南采取措施改善商业环境，包括减少官僚作风，简化行政程序，为投资者提

供税收优惠。 
●​ 不断增长的基础设施：越南在基础设施方面投入巨大，包括交通、能源和电信领域的重大项目。

这为希望扩大业务和进入新市场的企业提供了坚实的基础。 

利用高度吸引力的自由贸易协定 

投资越南意味着可以利用该国与多个国家和集团签署的高度吸引力的自由贸易协定（FTA）。以下是一些

外商投资者可以利用的关键FTA： 

●​ 全面与进步跨太平洋伙伴关系协定（CPTPP）：该FTA包括日本、加拿大、澳大利亚和新西兰等11
个国家，减少了广泛商品和服务的关税，促进了投资和经济一体化，制定了现代贸易规则。 

●​ 欧盟-越南自由贸易协定（EVFTA）：该FTA消除了欧盟和越南之间超过99%的商品关税，使两地

企业之间的贸易更容易和更便宜。它还包括知识产权、劳工权利和环境保护方面的规定。 
●​ 区域全面经济伙伴关系协定（RCEP）：该FTA包括中国、日本、韩国和澳大利亚等15个亚太地区

国家，涵盖了商品和服务贸易、投资、知识产权和电子商务。 
●​ 东盟自由贸易区（AFTA）：该FTA是东盟十个成员国之间的区域倡议，旨在减少区域内贸易商品

的关税，促进区域内贸易和投资，增强竞争力，并将东盟融入全球经济。 

通过利用这些FTA，越南的投资者可以进入更大的市场，降低成本，提高竞争力。越南的战略位置、有利

的商业环境和不断增长的基础设施也使其成为该地区有吸引力的投资目的地。 

投资越南工业部门的挑战 

尽管在越南有商业机会，但在该国工业部门投资也面临需要注意和仔细应对的挑战。以下是一些关键

挑战： 

政治和监管风险 

考虑在越南工业部门投资时，需注意可能的政治和监管风险。虽然越南在创造更友好商业环境方面取

得了显著进展，但仍存在一些风险。 

其中一个风险是政府政策和法规的可能变化。越南政府以频繁更改政策和法规而闻名，这对企业来说可

能难以跟上。这可能会带来不确定性，影响业务运营和盈利能力。 

另一个风险是腐败问题，尽管政府采取措施应对腐败，但对在该国运营的企业来说仍然是一个担忧。 



最后，劳资纠纷和罢工的风险可能会扰乱运营，影响盈利能力。企业需要有有效的劳资关系政策，并确

保遵守当地劳动法。 

法律和运营挑战 

越南的法律体系仍在发展，企业可能面临与合同、知识产权、劳工和其他领域相关的法律挑战。合同执

行和知识产权保护有时可能具有挑战性，投资者需要仔细了解法律环境，并在投资越南的工业部门时寻

求专业法律建议。此外，物流、基础设施和供应链管理等运营挑战也可能给企业带来挑战。 

文化和语言障碍 

越南有其独特的文化和语言，这对外国投资者来说可能是个挑战。语言障碍可能会阻碍有效沟通和业

务运营，文化差异可能会影响业务关系和谈判。投资者必须理解和尊重当地文化，与当地利益相关者建

立关系，并制定有效的沟通策略。 

货币和金融风险 

越南的货币——越南盾（VND）尚未完全可兑换，可能会有利润和资本汇回限制。汇率波动也可能对企业

构成风险，尤其是从事进出口活动的企业。投资者需要仔细管理货币和金融风险，包括对冲策略，以减

轻潜在损失并确保利润顺利汇回。 

知识产权保护问题 

在越南，知识产权保护可能是个挑战，例如商标侵权、版权侵犯和假冒商品等问题普遍存在。投资者需

要采取适当措施保护其知识产权，包括注册商标和版权，实施强有力的知识产权保护策略，并与法律专

家合作保护其权利。 

投资越南工业部门的建议 

在越南工业部门投资可能是外国投资者的有前途的机会，但也伴随着自身的挑战。为充分利用这一机

会，以下是一些建议： 

进行深入的市场调研 

在投资越南工业部门之前，进行深入的市场调研至关重要，以了解市场动态、行业趋势、客户偏好和竞

争情况。这包括研究监管环境，了解文化差异，并评估行业的供需动态。市场调研帮助企业做出明智的

投资决策并制定有效的市场进入策略。 

建立与当地利益相关者的关系 

在投资越南工业部门时，与当地利益相关者建立关系是成功的关键。这些利益相关者可能包括政府官

员、供应商、客户和行业内的其他企业。 

以下是一些建立与当地利益相关者关系的建议： 

●​ 了解文化：越南文化非常重视个人关系和信任。在讨论业务问题之前，花时间与当地利益相关者

建立联系并建立信任非常重要。 



●​ 参加行业活动：参加行业活动，如贸易展览会或会议，是结识当地利益相关者并了解行业的好方

法。 
●​ 建立网络：在越南，建立强大的专业网络对成功至关重要。利用在线网络工具并参加当地商业活

动，以结识新联系人。 
●​ 提供价值：在接触当地利益相关者时，确保提供有价值的东西。这可以包括专业知识、资源或进

入新市场的机会。 
●​ 耐心：建立关系需要时间，重要的是要有耐心和坚持不懈，努力与当地利益相关者建立联系。 

通过与当地利益相关者建立强大的关系，投资者可以更好地了解当地市场，并应对投资越南工业部门的

独特挑战和机会。 

与当地专家或顾问合作 

在越南的商业环境中进行操作可能很复杂，建议与了解当地市场、法规和商业实践的当地专家或顾问

合作。以下是您考虑的几个原因： 

●​ 本地市场知识：当地专家或顾问可以提供关于当地市场的宝贵见解，包括工业部门的趋势、客

户需求和潜在挑战。 
●​ 法规合规：当地专家或顾问可以帮助导航越南复杂的监管环境，确保遵守当地法律和法规。 
●​ 本地网络访问：当地专家或顾问通常与行业中的关键角色（如供应商、分销商和政府官员）建立

了关系，这对建立业务联系和识别新机会非常有益。 
●​ 文化理解：文化差异可能会影响越南的商业实践和沟通。当地专家或顾问可以提供指导，了解可

能影响商业决策的文化规范和实践。 

与当地专家或顾问合作可以为外国投资者在应对越南工业部门投资的独特挑战方面提供竞争优势。 

导航法律和监管要求 

越南对外国投资者有特定的法律和监管要求，了解和遵守这些要求至关重要。这包括获得必要的许可证

和执照，了解劳动法、税收法规和环境法规，并遵守公司治理标准。企业应与法律专家合作，确保遵守当

地法律法规。 

通过适当的尽职调查和风险缓解策略管理风险 

在任何行业投资都存在一定程度的风险，投资越南工业部门也不例外。然而，这些风险可以通过适当的

尽职调查和风险缓解策略来管理。在本节中，我们将讨论一些管理投资越南工业部门风险的建议。 

●​ 进行全面尽职调查：在投资任何工业物业之前，重要的是进行全面尽职调查。这包括研究物

业、卖方和当地市场。您还应考虑聘请当地律师审查所有法律文件和合同。 
●​ 了解当地法规：越南有自己的一套工业部门法规，这些法规可能很复杂且不断变化。重要的是与

了解法规的本地专家合作，确保合规。 
●​ 考虑政治和经济风险：越南是一个发展中国家，政治和经济格局复杂。这包括腐败的潜在风

险、货币波动和政府政策变化。了解这些风险并制定计划来减轻它们非常重要，例如分散投资

和与当地合作伙伴建立强有力的关系。 
●​ 多样化投资组合：管理风险的最佳方法之一是多样化投资组合。这意味着在不同的行业和地点

投资多个物业。 
●​ 制定应急计划：最后，制定应急计划以防出现问题也很重要。这可能包括购买保险以支付意外费

用，或在必要时制定退出投资的计划。 



通过遵循这些建议并与值得信赖的合作伙伴合作，您可以有效管理风险并最大化在越南工业部门投资

的回报。 

如何开始投资越南工业部门 

开始在越南工业部门的投资需要仔细规划和执行。以下是开始在越南工业部门投资的一般步骤： 

●​ 定义投资目标：明确定义投资目标，包括行业部门、投资规模、预期回报和投资期限。 
●​ 进行市场调研：进行全面的市场调研，以了解市场动态、行业趋势、客户偏好和越南工业部门

的竞争情况。 
●​ 制定商业计划：制定全面的商业计划，包括投资策略、市场进入策略、财务预测、风险评估和应

急计划。 
●​ 寻求当地专家意见：与了解当地市场、法规和商业实践的当地专家或顾问合作。他们可以提供

宝贵的见解，并帮助确保法规合规。 
●​ 注册法律实体：在越南建立法律实体，可以是合资企业、全外资企业（WFOE）或其他法律形式，

具体取决于投资结构和商业目标。 
●​ 获得必要的许可证和执照：根据当地法规，获得必要的许可证和执照，并遵守越南工业部门外商

投资的所有法律要求。这可能包括土地使用许可证、环境许可证、营业执照和其他相关许可

证。 
●​ 建立运营基础设施：建立必要的运营基础设施，包括制造设施、物流、供应链管理和劳动力招聘

和培训。这可能涉及识别适合工业园区或制造设施的位置，建立与当地供应商的关系，并招聘

和培训当地员工。 
●​ 实施风险管理策略：实施风险管理策略，以减轻在越南工业部门投资的潜在风险。这可能包括

货币对冲、保险覆盖、法律和运营风险评估以及应急计划。 
●​ 与当地利益相关者建立关系：与当地利益相关者建立关系，包括政府官员、当地企业、供应商、

客户和社区。这可以帮助企业获得当地支持，获得业务机会并应对潜在挑战。 
●​ 监控和适应：根据市场动态、法规变化和其他相关因素，持续监控和调整投资策略。定期审查商

业计划、财务预测、风险评估和应急计划，以确保投资仍与目标保持一致。 

 

 


	越南工业部门：经济增长的关键驱动力 
	吸引外国投资的政策 
	投资越南的国家和地区 
	吸引FDI的行业 
	为什么投资越南？ 
	从中国搬迁到越南 
	进入东南亚市场 
	利用高度吸引力的自由贸易协定 

	投资越南工业部门的挑战 
	政治和监管风险 
	法律和运营挑战 
	文化和语言障碍 
	货币和金融风险 
	知识产权保护问题 

	投资越南工业部门的建议 
	进行深入的市场调研 
	建立与当地利益相关者的关系 
	与当地专家或顾问合作 
	导航法律和监管要求 
	通过适当的尽职调查和风险缓解策略管理风险 

	如何开始投资越南工业部门 

