DIAGNOSTICO IDEA DE NEGOCIO EMPRENDEDOR

150 860

\ Programa de Fortalecimiento Empresarial

No. Consecutivo: Fecha: Dia Mes: ARo:

Asesor:

I. INFORMACION DEL SOLICITANTE

’ Nombres apellidos: Nro. CC:
Posicion que asumira en la empresa: dueno socio otro: ¢cual?
’ Il. DEFINA SU IDEA NEGOCIO
) ¢, Cual es su idea de negocio?
o
]
3
g ¢, Cual es su motivacion para emprender esta idea de negocio?
>
S
o ¢ Por qué ha elegido esta industria / sector?
=
’ o
% ¢ Cuales son los productos o servicios que proyecta desarrollar?
é ©
]

’ IIl.RECURSO HUMANO
¢, Cuanto personal requiere para su equipo de trabajo?

¢, Cuales son las caracteristicas y perfiles de su equipo de trabajo?

} ¢ Qué criterios de seleccion tiene en cuenta para elegir a sus colaboradores?

IV. ANALISIS DE MERCADO

’ ¢, Cual es su mercado objetivo?

0 ¢, Donde esta ubicado su mercado objetivo?

¢, Quiénes son los principales competidores existentes en el sector donde estan situados?
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¢, Cual factor diferenciador posee su producto o servicio?

’ ¢, Cuales son las condiciones con las que esta dispuesto a negociar?

Venta de contado venta a crédito consignacion otra ¢, Cudl?

¢, Cual es la ubicacion propuesta para su negocio?

’ ¢ Ha analizado que la ubicacién influenciara su capacidad de atraer clientes? Si no

’ V. ESTRATEGIA DE VENTAS
¢, Cual sera su estrategia de precios?

¢, Cuales seran sus canales de distribucion?

¢, Coémo piensa promocionar su negocio? 4 ha desarrollado un plan de mercadeo?

VI. ANALISIS ECONOMICO Y FINANCIERO
¢, Cual es el costo de iniciar y operar su negocio?

DOCUMENTO CONTROLADO

¢, Cual o cuales son las fuentes de financiacion para iniciar su empresa? 1- recursos propios
2- crédito con entidades financieras Otro geual?

} ¢ En cuanto tiempo ha estimado el retorno de su inversion?

¢,Coémo estimo el precio de venta de sus productos/ servicios?

¢, Cual es el costo de desarrollar su producto/ servicio?

’ ¢,Coémo estimo el costo de venta de sus productos / servicios?

Por favor describa cualquier otro asunto relacionado a las finanzas de su empresa.
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VII. ANALISIS TECNICO
. Describa el proceso para desarrollar su producto/ servicio:

¢, Cuales equipos o tecnologia requieren para llevar a cabo su producto/ servicio?

¢ Qué infraestructura requiere para llevar a cabo su producto/ servicio?

’ VIIl. ANALISIS LEGAL
¢ Qué regulaciones requiere su empresa para su operacion?

= ¢ Qué tipo de persona juridica tendra la empresa?
<
PD_: IX. RESUMEN DE ASPECTOS A MEJORAR
% *Con el fin de corregir o hacer ajustes, liste en orden de prioridad lo(s) problema(s) encontrados(s)
o en el diagndstico.
e
) £ |
=
o 2-
é O
=1
» .
4-
*esta informacion sera la base para disefar el plan de accién y seguimiento.
} Firma del Emprendedor:

Firma del Asesor:
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