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Programa de Fortalecimiento Empresarial 

 

No. Consecutivo: ___                       Fecha: Día______ Mes: ______ Año: _______  

Asesor: __________________ 

I. INFORMACIÓN DEL SOLICITANTE 

Nombres apellidos:  Nro. CC:  

Posición que asumirá en la empresa:    dueño ____    socio ____   otro: ____ ¿cuál? 

II. DEFINA SU IDEA NEGOCIO  
¿Cuál es su idea de negocio? 

¿Cuál es su motivación para emprender esta idea de negocio? 

¿Por qué ha elegido esta industria / sector? 

 ¿Cuáles son los productos o servicios que proyecta desarrollar? 

III.RECURSO HUMANO 
¿Cuánto personal requiere para su equipo de trabajo? 

¿Cuáles son las características y perfiles de su equipo de trabajo? 

¿Qué criterios de selección tiene en cuenta para elegir a sus colaboradores? 

 

IV. ANÁLISIS DE MERCADO 
 ¿Cuál es su mercado objetivo? 

¿Dónde está ubicado su mercado objetivo? 

¿Quiénes son los principales competidores existentes en el sector donde están situados? 
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¿Cuál factor diferenciador posee su producto o servicio? 

 
¿Cuáles son las condiciones con las que está dispuesto a negociar?  

Venta de contado ____ venta a crédito____ consignación ___ otra____ ¿Cuál?____ 

¿Cuál es la ubicación propuesta para su negocio? 

 

¿Ha analizado que la ubicación influenciará su capacidad de atraer clientes? Si___ no___ 

V. ESTRATEGIA DE VENTAS 
¿Cuál será su estrategia de precios? 

 

¿Cuáles serán sus canales de distribución? 

¿Cómo piensa promocionar su negocio? ¿ha desarrollado un plan de mercadeo? 

VI. ANÁLISIS ECONOMICO Y FINANCIERO 
¿Cuál es el costo de iniciar y operar su negocio? 

 

¿Cuál o cuáles son las fuentes de financiación para iniciar su empresa? 1- recursos propios ____   
2- crédito con entidades financieras ____0tro ____ ¿cuál? 
__________________________________ 

¿En cuánto tiempo ha estimado el retorno de su inversión? 

¿Cómo estimó el precio de venta de sus productos/ servicios? 

¿Cuál es el costo de desarrollar su producto/ servicio? 

¿Cómo estimó el costo de venta de sus productos / servicios? 

Por favor describa cualquier otro asunto relacionado a las finanzas de su empresa. 
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VII. ANÁLISIS TÉCNICO 
Describa el proceso para desarrollar su producto/ servicio:  

 

¿Cuáles equipos o tecnología requieren para llevar a cabo su producto/ servicio? 

 

¿Qué infraestructura requiere para llevar a cabo su producto/ servicio? 

 

VIII. ANÁLISIS LEGAL 
¿Qué regulaciones requiere su empresa para su operación? 

¿Qué tipo de persona jurídica tendrá la empresa?  

IX. RESUMEN DE ASPECTOS A MEJORAR 
*Con el fin de corregir o hacer ajustes, liste en orden de prioridad lo(s) problema(s) encontrados(s) 
en el diagnóstico.  

1- 

2- 

3- 

4- 

*esta información será la base para diseñar el plan de acción y seguimiento. 
 

Firma del Emprendedor: ________________________________________    

 

Firma del Asesor: _____________________________________________  
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