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Einleitung 
Herzlich willkommen zu deinem Leitfaden für den Erfolg im Affiliate Marketing! Dieses Buch 
wurde speziell für Anfänger und alle, die im Internet Geld verdienen möchten, erstellt. Du 
erfährst hier, wie du Strategien anwendest, die leicht umzusetzen sind, und wie du Schritt für 
Schritt deine ersten Einnahmen erzielst. 

 

Kapitel 1: Was ist dein Mehrwert? 

Dein Alleinstellungsmerkmal finden 

In der Welt des Affiliate Marketings ist es entscheidend, dass du deinen einzigartigen 
Mehrwert klar definierst. Kunden kaufen nicht nur Produkte – sie kaufen Lösungen. Sie 
suchen nach Zeitersparnis, Kostensenkung oder weniger Aufwand. Dein Mehrwert ist das, 
was dich von der Konkurrenz abhebt und deine Zielgruppe anspricht. 

1.​ Was kannst du besonders gut?: 
○​ Identifiziere deine Stärken. Sei es fundiertes Wissen in einem bestimmten 

Bereich, Erfahrungen, die du gemacht hast, oder einzigartige Fähigkeiten. 
○​ Beispiel: Du bist gut darin, komplexe Themen einfach zu erklären? Dann 

könntest du Tutorials oder E-Books erstellen. 
2.​ Wem kannst du helfen?: 

○​ Definiere deine Zielgruppe. Wer hat ein Problem, das du lösen kannst? 
Denke dabei an spezifische Gruppen, z. B. junge Eltern, Fitnessbegeisterte 
oder Unternehmer. 

Vertrauen aufbauen 

Menschen kaufen von Menschen. Dieser Grundsatz ist entscheidend im Affiliate Marketing. 
Kunden möchten Vertrauen aufbauen, bevor sie eine Kaufentscheidung treffen. Deine 
Persönlichkeit, Ehrlichkeit und Authentizität spielen dabei eine große Rolle. Ohne Vertrauen 
wird niemand bei dir kaufen. Hier sind bewährte Methoden, um Glaubwürdigkeit zu schaffen: 

●​ Kostenlose Hilfe anbieten: 
○​ Teile wertvolle Inhalte ohne Erwartungen. Das können Blogartikel, Videos 

oder Social-Media-Posts sein, die echte Probleme lösen. 
○​ Beispiel: Ein kostenloses YouTube-Video mit Tipps zur Zeitersparnis bei der 

Arbeit kann viel bewirken. 
●​ Echter Mehrwert: 

○​ Gib den Menschen etwas, das ihr Leben verbessert. Kunden merken, wenn 
du wirklich hilfst, statt nur zu verkaufen. 
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Inhalte erstellen: Dein langfristiger Plan 

Content ist der Dreh- und Angelpunkt deines Erfolgs. Es erfordert Zeit und Anstrengung, 
aber es zahlt sich aus. 

1.​ Videos: 
○​ Erstelle ansprechende Erklärvideos oder Tutorials. Plattformen wie YouTube 

oder TikTok eignen sich hervorragend, um Reichweite zu erzielen. 
2.​ Texte und Blogs: 

○​ Schreibe informative Artikel, die Probleme lösen und gleichzeitig auf deine 
Produkte hinweisen. 

3.​ Social-Media-Posts: 
○​ Teile regelmäßig kurze, wertvolle Tipps oder inspirierende Geschichten, die 

deine Zielgruppe ansprechen. 

Tipp: Plane deine Inhalte strategisch. Nutze Kalender und Tools wie Trello, um einen 
langfristigen Redaktionsplan zu erstellen. 

 

Kapitel 2: Die goldene 3-Sekunden-Regel 

Was ist die 3-Sekunden-Regel? 

Entdecke die 3-Sekunden-Regel: Im Online-Universum zählt jeder Moment. Untersuchungen 
enthüllen: Ein Besucher verweilt im Durchschnitt lediglich 1-3 Sekunden auf einer Website. 
Unsere Aufgabe in dieser knappen Zeitspanne? Vertrauen zu schaffen. Bereite deine 
Website darauf vor, diese kostbare Zeit bestmöglich zu nutzen. 

Die 3-Sekunden-Regel bezieht sich darauf, dass du innerhalb der ersten drei Sekunden die 
Aufmerksamkeit eines Nutzers gewinnen musst. Diese kurze Zeitspanne ist entscheidend, 
da die meisten Nutzer im Internet extrem schnell entscheiden, ob sie auf einer Seite bleiben 
oder weiterklicken. 

Umsetzen der 3-Sekunden-Regel: 

●​ Visuelle Anziehungskraft: Nutze hochwertige Bilder, Videos oder auffällige Farben, 
um die Aufmerksamkeit sofort zu fesseln. Menschen reagieren emotional auf visuelle 
Reize. 

○​ Beispiel: Ein Bild von jemandem, der an einem exotischen Ort arbeitet, 
vermittelt Freiheit und Erfolg. 

●​ Klare Botschaft: Deine Hauptaussage oder dein Versprechen muss in wenigen 
Worten auf den Punkt gebracht sein. 

○​ Beispiel: "Verdiene 1.000 Euro im Monat von zu Hause aus!" 
●​ Handlungsaufforderung (Call-to-Action): Nutze eine klare und auffällige 

Schaltfläche mit einer Aktion wie "Jetzt starten" oder "Mehr erfahren". 
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Praxis-Tipps: 

1.​ Teste verschiedene Designs und Botschaften, um herauszufinden, was am besten 
funktioniert. 

2.​ Vermeide lange Texte oder unklare Aussagen, die den Nutzer verwirren könnten. 

 

Kapitel 3: Vom Interessenten zum Kunden – Der Funnel 

Was ist ein Funnel? 

Ein Funnel beschreibt den Prozess, wie du Interessenten Schritt für Schritt zu zahlenden 
Kunden machst. Stell dir einen Trichter vor, in dem viele Menschen oben hineinkommen, 
aber nur die wirklich Interessierten bis zum Ende durchlaufen. 

Die vier Hauptstufen eines Funnels: 

1.​ Bewusstsein schaffen (Awareness): 
○​ Ziehe Aufmerksamkeit durch Anzeigen, Social-Media-Posts oder organische 

Inhalte auf dich. 
○​ Praxisbeispiel: Erstelle einen viralen TikTok-Clip, der dein Produkt bewirbt. 

2.​ Interesse wecken: 
○​ Gib deinem Publikum einen Grund, sich mehr mit deinem Angebot zu 

beschäftigen. Dies kann durch kostenlose Ressourcen wie E-Books, 
Webinare oder Checklisten geschehen. 

○​ Praxisbeispiel: Biete ein kostenloses Webinar an, das zeigt, wie man in 30 
Tagen online Geld verdient. 

3.​ Vertrauen aufbauen: 
○​ Nutze Kundenrezensionen, Erfolgsgeschichten oder kostenlose Einblicke, um 

Glaubwürdigkeit zu schaffen. 
○​ Praxisbeispiel: Erstelle eine Fallstudie, die zeigt, wie ein Kunde mit deinem 

Produkt erfolgreich war. 
4.​ Conversion: 

○​ Führe den Interessenten zum Kauf mit klaren Handlungsaufforderungen und 
attraktiven Angeboten. 

○​ Praxisbeispiel: "Jetzt kaufen und 50% sparen!" 

Profi-Tipp: Nutze Tools wie ClickFunnels oder Systeme.io, um deinen Funnel zu erstellen 
und zu optimieren. Miss die Ergebnisse und passe den Funnel an. 
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Kapitel 4: Die Macht des Tripwire verstehen 

Was ist ein Tripwire? 

Ein Tripwire ist ein Angebot mit geringem Preis, das speziell dafür entwickelt wurde, den 
ersten Kauf auszulösen. Der erste Kauf ist oft die größte Hürde für Kunden. Ein 
erfolgreiches Tripwire schafft Vertrauen und öffnet die Tür für weitere Verkäufe. 

Eigenschaften eines guten Tripwires 

1.​ Niedriger Preis: Der Preis sollte zwischen 5 und 20 Euro liegen, sodass Kunden 
ohne große Überlegung zugreifen. 

2.​ Hoher wahrgenommener Wert: Das Angebot sollte wie ein echtes Schnäppchen 
wirken, das mehr wert ist als sein Preis. 

3.​ Sofortige Verfügbarkeit: Kunden erwarten sofortigen Zugriff, z. B. durch Downloads 
oder digitale Zugänge. 

Warum Tripwires funktionieren 

●​ Sie senken die Kaufbarriere und helfen Kunden, den ersten Schritt zu machen. 
●​ Sie ermöglichen dir, Vertrauen aufzubauen und später höherpreisige Produkte zu 

verkaufen. 

Praxisbeispiel: Verkaufe ein Mini-E-Book mit 10 effektiven Tipps zum Affiliate Marketing für 
9 Euro. Nach dem Kauf bietest du deinen Hauptkurs für 99 Euro an. 

Tipp: Teste verschiedene Tripwire-Produkte, um herauszufinden, welche am besten 
funktionieren. 
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Kapitel 5: Geld verdienen überall – Dein Start ins 
Online-Einkommen 

Dein Einstieg in das Affiliate Marketing 

Das Schöne am Affiliate Marketing ist die Freiheit, von überall aus zu arbeiten. Alles, was du 
brauchst, ist ein Computer und eine Internetverbindung. 

1.​ Plattform auswählen 
○​ Melde dich bei Plattformen wie Digistore24, CopeCart, Digibiz24 oder 

AffiliCon an. Diese Plattformen bieten eine Vielzahl von Produkten, die du 
bewerben kannst. 

2.​ Das richtige Produkt finden 
○​ Achte auf Produkte mit: 

■​ Hoher Nachfrage 
■​ Guten Bewertungen 
■​ Attraktiven Provisionen (30–50%) 

3.​ Promotion starten 
○​ Nutze Social Media, E-Mail-Marketing oder Blogs, um deine Zielgruppe zu 

erreichen. 

Praxis-Tipp: Fokussiere dich auf ein Thema oder eine Nische, die dich interessiert. So fällt 
es dir leichter, authentisch zu sein und überzeugend zu wirken. 

 

Kapitel 6: Traffic kostenlos generieren – 4 Strategien 

Warum Traffic wichtig ist 

Traffic ist der Motor jedes erfolgreichen Affiliate-Geschäfts. Ohne Besucher, die auf deine 
Links klicken, gibt es keine Verkäufe. 

1. Social Media Marketing 

●​ Vorgehen: Teile regelmäßig Inhalte auf Plattformen wie Instagram, Facebook oder 
TikTok. Nutze Hashtags und trendige Themen, um mehr Reichweite zu erzielen. 

●​ Tipp: Erstelle Reels oder Stories, die dein Produkt in Aktion zeigen. 

2. Content-Marketing 

●​ Schreibe hilfreiche Blogartikel oder drehe Videos, die spezifische Probleme deiner 
Zielgruppe lösen. 

●​ Beispiel: Ein Blogbeitrag mit dem Titel "5 Wege, um passives Einkommen zu 
generieren" könnte viele Leser anziehen. 
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3. SEO (Suchmaschinenoptimierung) 

●​ Optimiere deine Inhalte, damit sie bei Google gefunden werden. Recherchiere 
Keywords und integriere sie in deine Texte. 

●​ Tipp: Tools wie Ubersuggest oder Ahrefs helfen dir, die besten Keywords zu finden. 

4. Communitys 

●​ Teile dein Wissen in Foren, Facebook-Gruppen oder auf Plattformen wie Reddit. 
●​ Beispiel: Beantworte Fragen und verlinke deine Inhalte, wenn sie hilfreich sind. 

Praxis-Tipp: Kombiniere diese Strategien, um deinen Traffic langfristig zu steigern. 

 

Kapitel 7: Die besten Produkte finden 

Wie du die besten Produkte auswählst 

Nicht jedes Produkt ist gleich. Einige verkaufen sich besser als andere, und deine Aufgabe 
ist es, die besten herauszufiltern. 

1.​ Analyse der Verkaufsstatistiken 
○​ Plattformen wie Digistore24, CopeCart oder Digibiz24 zeigen dir, welche 

Produkte die besten Verkaufsraten haben. Schau dir Conversion-Raten und 
Bewertungen an. 

2.​ Versteckte Angebote finden 
○​ Kontaktiere Anbieter direkt und frage nach exklusiven Deals. Oft sind diese 

nicht öffentlich gelistet. 
○​ Tipp: Vernetze dich mit anderen Affiliates, um Geheimtipps zu erhalten. 

3.​ Nische auswählen 
○​ Produkte, die ein spezifisches Problem lösen, verkaufen sich oft besser als 

allgemeine Lösungen. 

Praxisbeispiel: Ein Produkt, das Eltern hilft, Zeit im Alltag zu sparen, hat eine klare 
Zielgruppe und gute Erfolgschancen. 

 

 

8 



 

Kapitel 8: Abos verkaufen 

Warum Abos so wertvoll sind 

Abos bieten wiederkehrende Einnahmen und stabilisieren dein Einkommen. Kunden zahlen 
monatlich, wodurch du dir einen stetigen Cashflow aufbaust. 

Strategien für den Verkauf von Abos 

1.​ Kostenloser Einstieg: Biete eine kostenlose Testphase an, damit potenzielle 
Kunden dein Angebot risikolos ausprobieren können. 

2.​ Exklusiver Inhalt: Überzeuge mit Premium-Funktionen oder Inhalten, die nur im Abo 
verfügbar sind. 

3.​ Upgrades und Add-ons: Ergänze dein Abo mit zusätzlichen Features, die Kunden 
zu einem höheren Paket bewegen. 

Beispiele für Abos 

●​ Fitness und Gesundheit: Biete einen monatlichen Zugang zu Workouts, 
Ernährungsplänen und Coaching. 

●​ Software und Tools: Entwickle eine nützliche App oder ein Tool, das Kunden 
regelmäßig nutzen. 

●​ Bildungsplattformen: Erstelle Kurse und biete diese im Abo an, z. B. 
Sprachenlernen oder Berufstraining. 

So erstellst du ein Abo-Angebot 

1.​ Identifiziere wiederkehrende Bedürfnisse: Überlege, welche Probleme deine 
Zielgruppe regelmäßig hat. 

2.​ Produkte bündeln: Stelle mehrere Inhalte oder Dienstleistungen zusammen, die im 
Abo angeboten werden. 

3.​ Technische Umsetzung: Nutze deutsche Anbieter wie CopeCart, Digibiz24 oder 
Elopage, um Abos zu erstellen und zu verwalten. 

Beispielprojekt: Du bist Experte für Social-Media-Strategien? Erstelle eine Plattform mit 
exklusiven Tipps, Vorlagen und Webinaren. Biete monatliche Mitgliedschaften für 19 Euro 
an. 

Tipp: Beginne mit einer einfachen Version deines Angebots und erweitere es basierend auf 
Kundenfeedback. 
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Kapitel 9: Affiliate Marketing ohne Website 

So funktioniert es 

Auch ohne eine eigene Website kannst du erfolgreich im Affiliate Marketing durchstarten. 
Hier sind detaillierte Strategien und Beispiele, um dich zu unterstützen: 

1. Social Media Marketing 

Social-Media-Plattformen bieten eine exzellente Möglichkeit, Affiliate-Produkte zu bewerben. 

●​ Strategie: Erstelle spannende Beiträge, Stories oder Reels, die dein Produkt im 
besten Licht zeigen. 

●​ Beispiel: Auf Instagram kannst du "Vorher-Nachher"-Stories posten, z. B. für 
Fitnessprodukte. Verlinke dein Affiliate-Produkt in der Bio oder durch 
Swipe-Up-Links. 

●​ Tipp: Nutze TikTok-Trends, um kreative Videos zu erstellen. Ein virales Video kann 
tausende Klicks auf deinen Affiliate-Link bringen. 

2. E-Mail-Marketing 

E-Mails sind eine der effektivsten Methoden, um Affiliate-Produkte zu bewerben. 

●​ Strategie: Baue eine E-Mail-Liste mit Interessenten auf. Biete ihnen ein kostenloses 
E-Book oder einen Leitfaden im Austausch für ihre E-Mail-Adresse an. 

●​ Beispiel: Erstelle einen kostenlosen "10-Schritte-Plan für passives Einkommen" und 
verlinke in der E-Mail auf passende Affiliate-Produkte. 

●​ Tipp: Nutze Tools wie CleverReach oder GetResponse, um deine E-Mails 
professionell zu gestalten und automatisierte Kampagnen einzurichten. 

3. YouTube-Kanal 

YouTube ist ideal, um Affiliate-Produkte in Form von Videos zu präsentieren. 

●​ Strategie: Erstelle Tutorials, Produktbewertungen oder "Unboxing"-Videos, die dein 
Produkt im Detail zeigen. 

●​ Beispiel: Wenn du ein digitales Produkt wie einen Online-Kurs bewirbst, kannst du 
ein Video mit den Vorteilen des Kurses erstellen und den Affiliate-Link in die 
Beschreibung einfügen. 

●​ Tipp: Nutze Keywords in deinem Titel und in der Beschreibung, damit dein Video in 
den Suchergebnissen auftaucht. 
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Kapitel 10: Mindset und Erfolg erarbeiten 

Warum das richtige Mindset entscheidend ist 

Ein starkes Mindset ist die Grundlage für langfristigen Erfolg. Es beeinflusst, wie du 
Herausforderungen meisterst, Rückschläge verarbeitest und Motivation aufrechterhältst. 
Gerade im Affiliate Marketing, wo Ergebnisse nicht sofort sichtbar sind, hilft ein positives 
Denken dabei, dran zu bleiben. 

Die Säulen eines erfolgreichen Mindsets 

1.​ Geduld und Beharrlichkeit: 
○​ Erfolg braucht Zeit. Sei bereit, kontinuierlich an deinen Zielen zu arbeiten. 
○​ Tipp: Setze dir kleine, erreichbare Meilensteine, um Fortschritte zu feiern. 

2.​ Lernbereitschaft: 
○​ Betrachte Fehler als Chance, zu wachsen. Analysiere, was nicht funktioniert 

hat, und verbessere dich. 
○​ Beispiel: Wenn eine Werbekampagne floppt, probiere einen anderen Ansatz 

und optimiere deine Zielgruppenansprache. 
3.​ Fokus und Priorisierung: 

○​ Lasse dich nicht von zu vielen Möglichkeiten ablenken. Konzentriere dich auf 
eine Strategie und optimiere sie, bevor du neue ausprobierst. 

Gewohnheiten für deinen Erfolg 

●​ Tägliche Reflexion: Notiere dir am Ende des Tages, was gut lief und was verbessert 
werden kann. 

●​ Visualisierung: Stelle dir regelmäßig vor, wie dein Leben aussieht, wenn du deine 
Ziele erreicht hast. 

●​ Netzwerken: Umgib dich mit Gleichgesinnten, die dich inspirieren und unterstützen. 

Motivation langfristig aufrechterhalten 

●​ Erfolge feiern: Auch kleine Erfolge sind Meilensteine. Belohne dich dafür. 
●​ Weiterbildung: Bleib auf dem Laufenden und investiere in Kurse oder Bücher, die 

dein Wissen erweitern. 
●​ Selbstfürsorge: Achte auf einen gesunden Lebensstil. Ein klarer Kopf und 

körperliches Wohlbefinden fördern Produktivität. 

Fazit 

Mit dem richtigen Mindset und einer klaren Zielsetzung kannst du dir nicht nur ein 
erfolgreiches Affiliate-Geschäft aufbauen, sondern auch persönliche Erfüllung finden. Nutze 
deine Stärken, bleibe flexibel und verliere nie den Glauben an dich selbst.  
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Hilfe & Links 
In diesem Abschnitt findest du alle wichtigen Links, die dir beim Start ins Affiliate Marketing 
helfen. So musst du nicht das gesamte Buch durchsuchen. 

Plattformen für Affiliate-Programme 

●​ Digistore24: www.digistore24.com 
●​ CopeCart: www.copecart.com 

Tools für E-Mail-Marketing 

●​ Quentn: www.quentn.com 
●​ Klick-Tipp: www.klicktipp.de 

Plattformen für Content-Erstellung 

●​ Canva (Grafikdesign): www.canva.com 
●​ Pexels (kostenlose Bilder): www.pexels.com 
●​ Grammarly (Textkorrektur): www.grammarly.com 

Video- und Social-Media-Marketing 

●​ YouTube: www.youtube.com 
●​ TikTok: www.tiktok.com 
●​ Instagram: www.instagram.com 

Link-Tracking und Analyse 

●​ Bitly: www.bitly.com 
●​ LinkidSmart: https://jetztklicken.org/ 

Mit diesen Links hast du alles an der Hand, um direkt loszulegen. Schau sie dir an und 
wähle die passenden Tools für deinen Start aus!  
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Bonus 1: 10 Tipps für langfristigen Erfolg im Affiliate 
Marketing 
Als kleinen Bonus bekommst du hier 10 bewährte Tipps, die dir helfen, langfristig erfolgreich 
im Affiliate Marketing zu sein. Egal, ob du gerade erst anfängst oder schon Erfahrung hast – 
diese Strategien können dir den entscheidenden Vorteil verschaffen. 

1. Fokussiere dich auf eine Nische 

Wähle eine Nische, die dich begeistert und in der du dich auskennst. Je spezialisierter deine 
Nische, desto leichter kannst du eine Zielgruppe erreichen und Vertrauen aufbauen. 

2. Investiere in Weiterbildung 

Affiliate Marketing entwickelt sich ständig weiter. Nimm regelmäßig an Webinaren, Kursen 
oder Workshops teil, um immer auf dem neuesten Stand zu bleiben. 

3. Biete echten Mehrwert 

Kunden suchen nach Lösungen, nicht nach Werbung. Erstelle Inhalte, die deine Zielgruppe 
informieren, unterhalten oder inspirieren. 

4. Baue eine E-Mail-Liste auf 

E-Mail-Marketing ist eine der effektivsten Methoden, um Verkäufe zu generieren. Biete 
kostenlose Inhalte an, um E-Mail-Adressen zu sammeln und pflege den Kontakt zu deinen 
Abonnenten. 

5. Sei authentisch 

Empfehle nur Produkte, hinter denen du zu 100 % stehst. Authentizität wird von deiner 
Zielgruppe erkannt und geschätzt. 

6. Optimiere deine Conversion-Rate 

Testen, testen, testen: Probiere verschiedene Überschriften, Call-to-Actions und Designs 
aus, um herauszufinden, was bei deiner Zielgruppe am besten funktioniert. 

7. Nutze Analysen und Daten 

Verwende Tools wie Google Analytics, um zu sehen, woher dein Traffic kommt und welche 
Inhalte gut performen. Diese Daten helfen dir, bessere Entscheidungen zu treffen. 

8. Netzwerke mit anderen Affiliates 

Tausche dich mit anderen Affiliates aus, um Ideen, Tipps und möglicherweise sogar 
Kooperationen zu entwickeln. 
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9. Setze auf langfristige Strategien 

Verlasse dich nicht nur auf kurzfristige Gewinne. Baue nachhaltige Inhalte auf, die auch in 
Zukunft Traffic generieren. 

10. Bleibe dran und sei geduldig 

Affiliate Marketing erfordert Zeit und Ausdauer. Ergebnisse kommen nicht über Nacht – 
bleibe dran und gib nicht auf. 

 

Bonus 2 : Zeitmanagement meistern – Ein 
Schlüssel zum Erfolg 
Erfolgreiches Zeitmanagement ist entscheidend, um im Affiliate Marketing und in allen 
Lebensbereichen effizient zu sein. Wenn du lernen möchtest, wie du deine Zeit besser 
planst und strukturierst, empfehle ich dir dieses hilfreiche E-Book: 

Zeitmanagement – Eine Herausforderung 

Was du lernen wirst: 

●​ Wie du Prioritäten setzt 
●​ Wie du Ablenkungen eliminierst 
●​ Wie du produktiver arbeitest und mehr Zeit für die wichtigen Dinge gewinnst 

Nutze diese Ressource, um dein Zeitmanagement zu verbessern und dein Affiliate 
Marketing effizienter zu gestalten. 

 

 

 

14 

https://www.dropbox.com/scl/fi/6evac6yv89kg4d9tn9lc7/Zeitmanagement-eine-Herausforderung.docx?rlkey=rdrlipf1x9f5d1irfal1nwm7n&st=novmu1fp&dl=0


 

Dein Feedback ist uns sehr wichtig 
Dein Feedback hilft uns, dieses Buch noch besser zu machen. Hast du durch dieses Buch 
etwas gelernt oder einen Mehrwert für dein Affiliate-Marketing erhalten? 

Verbesserungsvorschläge? 

Hast du Anregungen, wie wir das Buch noch besser machen können? Vielleicht gibt es ein 
Thema, das du dir ausführlicher wünschst, oder eine Frage, die dir nicht beantwortet wurde? 
Wir freuen uns über deine Vorschläge! Schreib uns gerne über das Feedback-Formular: 

●​ Zum Feedback-Formular 

Wir werden dein Feedback prüfen und in zukünftigen Updates berücksichtigen. 

 

Kontakt & Impressum 

Wenn du uns direkt kontaktieren möchtest, kannst du das hier tun: 

Urs Marti​
8345 NW 66 ST #C9513​
MIAMI, FL 33166-7896 

Telefon auf Anfrage​
E-Mail: urs@ursmarti.com​
Website: www.ursmarti.com 

 

Urheberrecht 

Dieses Buch ist urheberrechtlich geschützt. Das bedeutet: Du darfst es nicht kopieren, teilen 
oder reproduzieren, ohne vorher unsere Zustimmung einzuholen. Wir haben viel Arbeit und 
Herzblut in dieses Buch gesteckt und bitten dich, dies zu respektieren. 

Wenn du Fragen oder Anliegen hast, melde dich gerne bei uns. Wir freuen uns auf dein 
Feedback und deine Anregungen! 
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https://www.ursmarti.com/formular
https://www.ursmarti.com
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