
第8章 -真正刷屏的10W+爆款文章，是如何进行选题的？ 

​

大家好，又是一个周末到来了，我们又回到了我们的下班后写作课上，时间过得很

快，写作课已经开了6节课了，只要坚持上课和练习的同学一定都有自己的进步，

而没开始练习的同学估计也听不到这句话了。 

​

我记得刚开始的时候，很多人说要求周更的快一点，恨不得一天一课20天全听完，

但实际学习的时候，很多人都反映每节课都需要反复听三四遍，这就说明很多

同学在转变思维方式，把单纯的听课就能赢的思路变成了实践出真知

，（和佛法一样：信-解-行-证 ）这一点从大家每天在社群当中汇报的

进步就能看得出来。而这也是我认为的很多人在上我们这门课的时候一个很大的收

获。 

​

我们这节课来讲一个很多人都关心的问题，就是爆款文章，市面上有很多的文章都

在说爆款文章的套路，但是我不这么认为，所谓的爆款文章并不是靠什么标

题党得来的，而是真切的以内容取胜，内容真正让读者喜欢才是真正

的爆款文章，而并非什么套路得来的。 
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​

今天我们就来梳理一下，所谓的爆款文章都有什么样的特点，什么样的文章最容易

变成爆款？在选题上结构上我们都来一一的拆解一下。首先第一点就是有一个

比人云亦云更深刻的背后的观点，这句话怎么理解？你想你可以思考一下。

如果有一个文章让你觉得特别的好，特别想要与人分享转发朋友圈，让全世界人都

知道的时候，一定是这个文章写出了某一个深刻的道理，让你幡然醒悟

，或者说有深刻的体会。 

​

说出了你的心里话，每一次有热点出来的时候，很多人都想追，第一个追热点的人

最容易写爆款，但是后面的人很多人习惯做法，我看看别人写什么，他这角度不错

，这个角度我也会写，我抄他的，我不抄文字，但我那个理念是一样的，我估计我

也能报，找几个点随便凑合一下，再把别人的图扒拉扒拉，差不多就凑成一个文章

了，运气好能来个10万加，运气不好七八万总会有的，反正也不会完全有一样的读

者看到了一样的文字，但这样的文章写完之后，你想一想你还想回头看吗？ 

​

你的文字是想要记录生活，还是为了单纯的追一个10万加或者七八万

加？流量再高，你会觉得这是你的一个得意之作吗？ 

​

我原来写过一篇爆款文章，是我基本上第二个爆款文章叫做欢乐颂，成年人的世界
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智商在一个层次的人才能一起玩，这个文章其实并不是第一个欢乐颂的热点稿，甚

至于我看欢乐颂的时候已经很晚了，因为那个时候已经播了十几集了，我是周末的

时候快进着才看完的，那个时候有专家的文章已经层出不穷特别多了，而且很多的

观点都是不同的角度，但是所有的角度我大概看了一下，因为每天也在看好多的稿

子，或者号在发这样的文章，比如电视电影或者是八卦的或者是什么励志都在发，

但那个时候大家的观点基本上统一停留在社会层次身家背景这些观点上。 

​

但是我当时特别欣赏一个点，就是安迪和基点之间的这些对垒，准确的说我是个一

直都特别羡慕别人，有一些高智商高水平高学历名校背景的人，我一直都特别羡慕

这一点。 

​

所以我就看到基点和安迪之间互相的这种交流，我就会感到一种高手过招的感觉，

特别叹服，因此我深刻地挖掘了一下这个点，其实智商在一起的人在一起玩

的时候才会有那种高手对垒的感觉，所以这个角度就成了我这一篇文章的一

个角度，我没有想到的是这篇文章居然引爆了几百万的点击量，而且也成为欢乐颂

系列的这种网络爆款当中一个非常独特的观点。 

​

而且很多后来就回顾欢乐颂所有的文章的那些总结的文章，都会把文章单独的选出

来，所以爆款突然让我发现了，不要去追别人追过的热点，因为你总不能把这个文
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章再抄一遍对吧？所以当有一个文章的角度跟你想的一模一样的时候，基

本上你的观点可能不再会像他一样写的那么深刻了。而且当一个文章已经

被别人熟知角度的时候，你可能不管写什么都会给别人一种拾人牙慧的感觉。所以

与其这样，为什么我们不去找一个自己的角度去好好写。 

​

第二点就是人人都面临的现状，分析其群体背后的原因，再加一个解

决方案。其中注意解决方案是这一个结构里边最为重要的一部分，为什么我们来

后面说喜羊羊主题有共性，首先要选择有共性的话题，什么叫有共性的话题？

一定是人人都面临的一种现状，面临并不够，关键的是你要为大家分

析这个现状背后到底是什么原因，让人人都掉进去了，特别是心理的

原因。 

​

因为只有打好心理战，你的文章才能让大家从内心上有共鸣。 

​

比如说我有一篇18家的文章叫做你发现了吗？越来越多的人关闭了自己的朋友圈，

文章其实我没有想到会成为爆款，我就当时没有预料到越来越多的人在我们

周围都只开放自己的朋友圈，开放半年或者是三天。（生活中的有心

人） 
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​

原来很多的朋友圈大家都是无限制开放的，你就认识一个新的朋友，看到他的朋友

圈，你就大概知道这个人喜欢什么，经常去哪爱吃什么什么工作，周围圈子是什么

样的，还可以看到搞不好我们俩之间还有共同认识的朋友，可以往回倒三年，但现

在很多的朋友，比如说陌生新认识的朋友，你的老朋友一打开只开放了三天的朋友

圈，大规模的人变成了这样，背后一定有群体性的原因，而不是仅仅是某

一个人心里狭小了，小心眼了，不愿让别人看了，肯定不是一个两个

，而是说大规模的群体行为。 

​

但我这篇文章不仅仅写了这个群体背后的心理原因，还写了两个内容，就是这个

问题的升华和引申。 

​

第一点，人们为什么曾经特别迷恋朋友圈？原因是什么？很多人说我就看

别人朋友圈里面转发文章特别长知识，但是你仔细想想，你看背后的那些文章的时

候，你从朋友圈的那些文章里你涨了多少知识，是涨知识多还是消磨时间更多了？

现在别人为什么都关闭了，你想要开着你的朋友圈能往回倒三年，你愿意吗？可能

你也不太愿意。 

​

第二点就是目前手机这种电子产品带给人很大的麻烦，这种麻烦是什
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么？比如说过度消耗时间，过度沉迷手机依赖症，大家吃饭的时候都在玩

手机，没有人说话，即使是坐在面对面，可能两个人也不说话，其实这是有悖于我

们人与人之间沟通的原则或者初始的想法的。现在越来越多的电子产品就消耗了占

有了我们的时间和沟通的能力以及沟通的机会。 

​

第三点，最为重要的一点就是如何改正自己对手机和电子产品的迷

恋。为什么要说改正和解决方案是最重要的？我以前我在上班的时候，职场上学

过的最重要的一个道理是什么？在你提出问题的时候要给一个解决方案，

否则你就不要提出这个问题，这样才是有效的提问，你想想你的职场是不

是这样，当你跟老板说老板这个东西我做不完，你完了吗？没有，一定要跟老板说

，老板这东西我做不完，为什么我怎么才能把它做完？可能我今天加班或者明天加

班，你不能跟老板提出一个问题，而是要提出问题的同时提出一个解决方案，这才

是有效的提问。 

​

写文章也是如此，光吐槽光提问题谁不会对不对？能给出解决方案才能让

你的整个的文章变得有干货，有价值，这一点非常重要。 

​

就像前两天有一个朋友在社群里面发了一个文章，讲述他当微商的一个过程和经历
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，因为他在整个文章写得非常的好，讲了自己的经历，讲了自己的很多

的观察，为什么自己失败了，自己最终把它放弃了，但是最后他缺了

一部分，我能够从这个文章当中我要学习到什么？（没作用是无用

功。） 

​

我想说我看到你的过程，我没有当过微商，但是我希望读你的文章，我就能知道原

来微商是这样工作的，他们有怎样的精神和品质，他们的成功的原因是什么？ 

​

这一点我想知道，但我并不想知道说你做了什么样的事情，你失败了，别人都成功

了，这些事情我其实都是知道的，或者说我看别人的朋友圈，看别人的故事，看别

人朋友圈里当微商，我也能总结出来，我就想知道那些人他为什么就成功

了呢？ 

​

但是没写出来，所以说给一个解决方案或者做一个总结升华特别的重

要。 

​

第三点叫做社会争议性话题，加上一个内容积极向上的方向，就是说找一个社会热
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点话题，其实社会热点话题通常就吐槽争议矛盾会比较多，大家会争论的比较多，

然后负面也会比较多。 

​

但如果你加上一个积极的内容导向和观点，这个文章就变得特别好看，

因为谁都不愿意天天看别人吐槽，负能量太大了，每个人生活都不容易

，谁不喜欢正能量呢？（谁不喜欢离苦得乐？） 

​

所以说这个方法是很多热点惯用的方法，我之前写过一篇文章叫做如果你自

己觉得混得还不错，就让中介带你去看看房这篇文章，当时是一个10

万+的文章，用这种方式来写出来的这种角度写出来的。 

​

我们来拆解一下这个文章，就是说看我们的主题是一步步如何去升华的，首先这篇

文章来源是什么呢？那段时间房子涨特别快，大家都怨声载道，这个时候我在朋友

圈里看到这样一句话，当你觉得自己还混得不错的时候，就让中介带你去看看房，

因为当时说这句话的这个人是我的一个好朋友，他当时也在看房，而且他是一个

500强公司的白领，一直觉得自己混的还不错，想吃想玩玩买什么都买得起，只要

不买房什么都买什么都行，结果他那段时间去看房了，看完之后觉得房子真漂亮，

真好，真想买，可是自己好穷，因此他在朋友圈里就写了这么一段感叹
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的话，大家看了之后特别开心，特别开心，就一边挤兑他，一边跟他

说笑，但是觉得特别欢乐，觉得这段话特别戏谑，特别好玩，所以那

天特别欢乐。 

​

所以面对房子涨价这样的事，其实不同的人表现出来的心态是完全不一样的。正好

那个时间我又认识了几个新的朋友，那几个朋友恰好都是做一些别墅中介的，每天

我就看他们发朋友圈都是各种豪宅，我买不起，但是我可以看看，我看看都觉得特

别励志，房子真漂亮，那么大又大花园就跟金粉世家里边豪宅似的。 

​

然后当时我就觉得每天翻，每天早上一醒来一看手机他就搁那发好几个人

我觉得真励志看到那些东西，觉得自己想买漂亮，自己就得努力工

作。所以当时我就以这句话为开始的，讲述了自己最近看到中介朋友圈的感

受，买不起，但是很励志，人生就感觉晋升到下一个高度，但是面对高

房价仅仅的吐槽和开玩笑有用吗？ 

​

当然不是，吐槽并不能改变事实，也不可能降低房价，只能让自己越来越负能量高

，没有动力买不起。相反我每次发这游戏关于房子的文章以前都发过，后台总会有

很多的粉丝就说自己一点一点奋斗起来，这个家一点点用自己双手奋斗出来第一套
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第二套说实话我挺感动的。因为这个世界上不是只有最Top的人才，有希望

去获得那些看上去很贵的一切，我们每一个普通的人只要肯努力，都

能够获得自己想要的一切。 

​

每一次我发这种文章，就评论里面有好多女孩子跟我老公一起白手起家，以前什么

都特别穷，然后我们两个怎么样努力买了第一套，现在我们刚刚买了第二套，虽然

背了很高的房贷，但是我们觉得生活特别有希望。 

​

还有两个或者两个孩子，我们觉得这样的生活就是我们所期待的，你看到这种评

论的时候比你去看一个吐槽房价或者吐槽吐槽的文章要幸福和踏踏实

的多，你会觉得特别有希望，特别的感动。所以说那个时候我想到了电视

剧同名当中看到一段话，就是解释为什么很多的年轻人拼命的买房，因为同名当中

那是一个高管领导在跟那个女孩子在讲为什么要去买房？他说了这么一句话，你买

一个房子其实买的不是房子，是你的野心，当你有了野心，你就会拼命的生出钱

来。人最可怕的不是没了钱还是有了钱，而是有了野心他就什么都挡不住，这句话

夸张吗？不夸张是事实。 

​

这也是为什么一直有人吐槽买不起，但有的人能用自己的双手白手起家，一点一滴
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靠自己奋斗出来第一套第二套第三套房子，因为野心有了梦想谁都挡不住，至此文

章它达到一个最高点。 

​

你想一想面对高房价，你看一个吐槽文和看一个告诉你野心最重要的文章，哪一个

更让你愉快，鸡血满满，并且无限的期待自己的未来呢？关键是你吐槽一点用都没

有，房价也不会因为你吐槽又降了，对不对？因此我们一定要注意，很多人想这样

单纯的批判吐槽抱怨说的都挺对的，都是客观现实，但是然后吐槽能改变一切吗？

不能只是单纯的泄愤而已，这样的文章对别人看起来有什么意义？第四点是一个

非常共性的方式，热点内容加背后深层的独特角度，再加上一个共性

的思考，这个文章是融合了多种爆款于一身的一个方式，听起来好

难。 

​

但是如果你把几个部分分开来想分开来拆解一下，每层晋升一步，就可以按部就班

地写下来。 

​

我们再来拆解一个文章，叫做从翻译官来看，原生家庭的影响力，有什么样的家庭

就有什么样的，你这一点用了两个热点，可能你会说我只看到一个翻译官。其实翻

译官是一个热点，他当时是风靡的一个电视剧，而且是跟在黄晓松的后面是风靡一

时，而且有明星，有杨幂和黄轩第二个热点是什么？原生家庭这样一个概念，是近
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两年特别火的一个概念，几乎每天都引爆，因为每个人都会从原生家庭里面多少受

到一些影响，塑造成了现在的自己，所以很多人会把自己目前的失败懦弱或

者身心上面的一些缺点迁怒于原生家庭。 

​

所以说这个概念几乎人人都波及到了，所以概念特别的火，什么是深层背后独特角

度？当时网络上基本的爆款在哪里？因为是有杨幂和黄轩，所以明星八卦绯闻篇篇

都是10万加什么杨幂，有什么苏醒什么黄轩的小助手什么这样的一些角度。这个时

候我开始思考说这个剧除了明星和翻译这两个点之外，剧情的起承转合之外，有没

有更深刻的角度？片中有三个主人公，他们的故事和命运走向不同，但是什么才是

影响他们命运中最重要的原因呢？为什么长大以后他们会差距这么大，而且

是同样一个家庭的程家阳和高家明，他们也会显示出来非常显著的差

距，为什么是家庭环境和背景？ 

​

找到这个点，我们就来找共性的思考是什么呢？所谓的共性思考就是能够引发大家

共鸣的内容，因此我们就从热点一换到了热点二，原生家庭这个概念当中有很多著

名的理论，但在本剧当中三个主人公所表现出来的正好是三个最为著名的理论模式

，分别是什么？ 

​

第一，所谓穷养富养不仅仅经济，更多的是指精神。 
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第二点，溺爱会把孩子所有的好都变成上辈子我欠你的。 

第三点，有什么样的父母就有什么样的孩子，因此我们就根据这三个

观点展开来谈，把这个电视剧人物形象的塑造和走向归结到从原生家

庭这个角度来分析，最终升华到了我们的每个人的自身。 

​

我们每一个人都是我们未来或者现在子女的原生家庭，我们的一言一行会影响孩子

的未来以及他一生的幸福，还是跟以前高考文章一样，你不管讲什么，特别是你讲

家庭讲孩子，讲这种影响和教育的时候，最好能够归结到自身，引起自身自己和读

者的一种思考。 

​

第五点叫什么？叫做讲述一个大多数人都忽略的道理。 

这是为什么？因为我在之前讲过，我之前写过一本关于台湾旅游的书，在那本书当

中我着重描述了我在台湾旅行期间，每到一个地方都会有一些台湾人来帮我使得我

能够顺利的度过11天的旅程，我把这些故事写得出来，而不仅仅单纯的去写一些攻

略的东西，还有路线等等这本书在台湾特别的红，所有的媒体都在报，几乎所有台

湾人读完之后都跟我讲说太感动了，我一直都特别不理解，我说你作为一个本地人

，看一个外地人写本地人的一些故事有什么可感动的呢？不就是习以为常身边的故

事吗？每天都在看见的东西吗？有什么不理解的吗？有什么特别的感动吗？都不理
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解，后来他们告诉我，是因为我这些文字和故事让他们重新回忆起

了一个让他们忽略和忘记了很久的事情，特别是人与人之间那

些爱心友善、礼貌、互相帮助等等这些最初级最原始，但在生

活当中最容易被人忘记的事情，因此我就遵循了这样一个道

理。 

​

当我们去讲述一些大多数人都忘了，都忽略了，都着急的往前跑，都

不在乎的道理的时候，才能够唤起他们内心的回忆和怀念，而这种回

忆和怀念一定是共同性群体性的，内心才能够掀起共同的一种涟漪。 

​

因此我之前在写一篇另外一篇文章，叫做看了日本女人卖房的故事，才知道自己的

努力为什么没有用。其实这个文章就遵循了这样的一个道理。 

​

这个文章讲的是说通过日本房地产商的女性，因为当时有电视剧，是关于叫什么三

家轩卖房那个故事，是讲一个日本的就是中介的一个女性，她在卖房的一些故事，

女性卖房卖的特别棒，不管在哪个分公司，她都是第一名，不管什么样的房子都卖
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出去，哪怕可能有过鬼，所谓的别人说是鬼屋也好，或者是地理位置不好的，或者

是建筑上格局上特别奇葩的，他都可以卖得出去。 

​

因为他在很多人问他说为什么？他就讲了一句话说作为一个中介，我所负

责的不是卖出去一套房子，而是对客户的整个人生负责，他是用自己

的责任心和使命感去卖房子，所以他考虑的不是说我卖出一套房子提

成多少钱，我这个月多少，他不是这样考虑的。 

​

他考虑的真正的是这样，一家人他可能有很多钱，但是他们其实不适合去买一个别

墅，他们只适合去买一个小的一居室，我就会给他找一个小的一居室，我不会去给

他找个别墅，我不会因为为了挣他多一点的提成去卖给他一个其实不适合他的房

子。 

​

所以他总是能够设身处地的考虑到客户内心深处他到底是需要什么，

甚至连他们自己都可能不知道的一些需求，并且将合适的房子推荐给

客户。因为房子这个东西在我们身边特别敏感，对于大多数中国家庭来讲，结婚

生子养老，最后的买房不仅仅是一个简单的行为，更重要的他是对未来

的一种希望和对幸福的向往。 
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​

对于每一个大家庭，每一个小家庭买房的时候，都充满着对未来的憧憬，以及如何

去打扮这一间属于自己的房子，并在里面过上10年20年一辈子，而房产中

介在此所肩负的责任也非常重大，这是一种沉甸甸的希望，甚至是一

个家庭一辈子最重要的一件事。 

​

因此主人公这句话特别打动我，也让我想起了特别多在没有看这部电视剧的时候，

我会把一个人的成败简单的归结于努力两个字，但在片子当中三家捐的同事们个个

都很努力，没有一个人不努力，但是为什么没有他一半的业绩？ 

​

因为大部分人做工作都是表面功夫一抹净，以为做完了会做了，做好

了完事回家走，人没有认真的思考过，他没有其实是我们都没有思考

过我们的这些工作对别人的生活会产生什么样的影响呢？ 

​

看别人的故事，特别是这部剧的时候，就是让我最为反省的一个部

分，也是这篇文章爆红的一个真正的原因，就是我们集
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体的群体性的回忆，我们早已经成为了职场老油条，忽

略掉了最重要的事情。 

​

我们总觉得反正就是一份工作交代给老板，客户就好了，何必思考那么多，有什么

事丢给客户，老板决定自己反正又没拿那么多钱一样领薪水差不

多就行了，就当个传话筒丢给老板，反正老板挣的钱多对吧？ 

​

日子久了，大部分的人都失去了思考能力，每天就像一个机器人一样，早出晚归，

上班吃饭、下班睡觉，就觉得自己的日子百般无聊，抱怨起无趣的工作，造成了自

己木偶般的人生，其实这一点才是真正让这篇文章爆红的原因，就是通过这么一个

电视剧和里边一个主人公他的故事，让我们共同回忆起了我们所忽略掉的这么一些

事情，让我们重新唤起内心深处我们曾经在上班，最开始刚刚

大学毕业的时候，在上班第一天所对未来怀有的那种责任心使

命感和对未来的憧憬，现在的我们是什么样，过去的我们又是

什么样？ 
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​

在这期间我们对自己的现状还满意吗？我们是不是还是当初刚刚毕业时

候信心满满，冲劲满满的自己这就是这篇文章真正爆红的原因

，分析了这么多，我给大家分析了5篇文章，其实目的不是让大家说模仿这个套路

去写，而是说你可以刷二维码进去去仔细的去分析一下，思考一下，不要求大家每

个方法都用上，但至少用上一个效果就不一样。 

​

比如说刚才我说的刚上周有个同学写微商的文章，他写的非常的好，我们再说一遍

前面说过了，就是说我当时建议他就加一个结尾总结一下，他认为做一

个好的微商都需要哪些能力，怎么样做到总结别人的成功之道，才能

让自己和读者都受益，这样的文章能上到一个新的高度，也不仅仅是

一个自己的小故事，而是让文章具有热点性，共鸣性，是让在别人看

来才能够让别人帮助你传播，因为他会觉得这个东西我读完受益

匪浅，我觉得别人读完也会有共鸣，这样他才会帮你传播，而

不是说我先做个微章，我给你我写了一个微商的文章，你帮我转一

转，他为什么要转？你做微商跟他有什么关系？没有关系，

是你通过这件事情所得出那个道理，让别人觉得真对我
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受益匪浅，我受益良多，我才愿意把这篇文章转出去，

你想想是不是这样的一个道理呢？ 

​

除此以外，我们今天还要再讲一些小的tips，一共我大概总结了4个小的tip，我们

来1个1个过一下，第一点就是怎么找热点的新闻热点的内容，这一点我们要求保持

对热点新闻的敏感性，这什么意思？比如说平时大家都是怎么样找热点，知道什么

叫热点吗？比如说 

新浪微博的热搜榜， 

比如说热门的影视剧，各种的节日， 

社会事件都是非常好的热点发源地， 

如果你想写热点一定要走出去看看别人的世界，看看那些热搜榜热门电视剧，各种

节日社会事件都要去看，而不是在自己的小世界里自娱自乐，画地为牢，蹲个圈在

里面，自己挺高兴写出来的文章，也只能是自己的那些小家碧玉的小事儿，可能并

不具有社会属性和共鸣性，大部分的爆款文章都是有一定社会属性的

，如果不是追热点，也是要有一个热点的角度。 

​

比如说刚才我们说翻译官这种原生家庭这样的角度本身就是一个热点，在日本中介
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这样的一个文章里，房子也是我们生活当中的一个热点，房产中介就成为我们生活

当中的一个非常重要的角色。因此你要去想讨论一个事情，或者是去

讲一个道理的时候，去思考一下这个话题，我讲出来是不是对

别人有意义，一定要时刻想着这样的一个道理，就是对别人有

什么意义，有什么共鸣，这个点我说起来值得别人去想去关注

吗？ 

​

第二点叫做向热门人物和品牌事件借力，社会新闻热点人物，比如说科比退役，我

在营销公司之前做了8年，我们每年开始最重要的一件事情是什么？ 

​

梳理未来一年的各种节日或者重大事件，可能有一些突发的我

们是梳理不了的，但是有重大事件是提前知道，比如说奥运会

，今年几月几号开奥运会，几月几号要开两会了，几月几号要有一个大的

什么峰会了，这个日子我们都是要有专门的去做热点监测的。 

​

我们个人虽然不至于做到这样的一个程度，但是日常的关心日常刷刷手机的时候，
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能够看到热点新闻是非常重要的一件事情。借力打力，比如说前两天我看了一个文

章是这么写的题目，赵丽颖这100万花得真冤，冒号远离你身边的弱者表。 

​

其实这个文章讲的就是一个我弱我有理的这么一个道理，在吐槽这样一个道理，但

是因为题目用赵丽颖这样一个热点，而它的内容非常有共鸣，文章打开率特别高，

而且共鸣性非常强，很快就10万加了，我当时自己就看见了，然后我老公给我又发

了一遍，说明我们共同都在关注这样的一个文章，它其实是一个非常好的学习材

料。 

​

第三点就是引申到自己的亲身经历，注意是可以总结出共性的经历。很

多人觉得我觉得我写的特好，也是热点，为什么就没人看？我收到过很多大

量的投稿，90%都是讲道理是最大的问题是什么？通篇都是道

理。你喜欢总跟你讲道理的人吗？你喜欢看上去自己并没有什

么经验，只是拿别人的经验给你讲道理的人吗？问题就在这，你

可能没有经历过，或者你只是单纯的讲道理，可能你根本讲不过1000

字去，甚至500字都讲不过去，实际上就是你在车轱辘话来回说，你说你自己

不觉得，所以选内容题材的时候，请选择一个你自己亲身经历的故事和总结
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出来的道理，成功失败都可以，但不要自己没有经历过，就道听途说

或者瞎胡想。 

​

比如说你没有结婚，你就不要去给别人讲说婚姻是爱情的坟墓，这样的

文章你没有孩子就不要轻易的去讲孩子会阻碍你人生的进步，这样的话因为亲身经

历过你的体验，才会真正的是一个共性的体验，哪怕你依然坚持你以前的道

理，但是你有了故事，讲道理就好过用道理讲道理。当然了你这个故事

也得一定要是凭总结出来共性的道理的故事，而不是单纯的个人的小

情感。 

​

明白，就是说我们要有一个这个故事，我们是有一个大家可能都会面临都会发生的

这么一个故事，但不是说特别个人化的，可能是很少能引起共鸣的。 

​

第四点我们有个小tips是什么？我们有的时候说我写影视剧图片，还有一些台词，

我觉得都从哪找，我看别人都特多，我都怎么找怎么弄。其实有一个很好的方法，

除了你自个去做到 Ppt里面一一张最后做截图，除了这个方法以外，我以前老用这

种方法放学特慢，我也不可能说几十集电视剧，为了这一句话我再挨个再看一遍也

不可能，所以有的时候你可以到某个电视剧一般都有官方微博对吧？ 
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​

官方微博它会有官方账号的，一般人都会建特别大的影视剧，官方账号里的相册里

官方会上传很多图片都是高清玩，他帮你做好一些台词的截图，包括一些动图都是

他们给你做好的，包括有一些豆瓣、猫眼时光网也会有些大，他的店里面都有海报

，基本上都是这样。 

​

今天我们讲了一节课的热点，所谓热点还有爆款话题的这样一种方法和主题结构的

这种特点，所以今天我们的作业稍微有点难度，找一个你认为是热点的事情

，无论是过去的也好，现在的也好都可以，或者说当时你写的时候的

社会热点都可以写一篇文章，在选题和结构上最好用我们讲过的这些内容，

记住这关键词，正能量、讲故事，提出解决方案。 

​

另外虽然欣姐在社群里说话不多，但是每天大家刚才的内容我都会看，几乎每个人

的文章我也都会看，可能我不一定一一点评，但是我每天都会看个别的人，我觉得

可能问题比较明显，或者说我觉得可能当时我不是特别忙的时候，可能顺手会回复

大家一句，所以现在我已经开始把大家的一些优质的文章陆续的转发在我的公众号

的平台上，而且我也会帮大家的挂上你的介绍，还有一些二维码等等。 

​

有一些文章可能是在小文章，包括可能题目上我在发的时候，有的个别我觉得不是
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特别合适的，我可能直接就会顺手帮你改掉了，所以我更希望自己尽最大努力能帮

助我们大家每个人的文章进行一个更广的传播，所以我也希望大家每个人都能够在

我们课程当中有进步，写出更好的文章，越来越多好的文章涌现出来，我也会帮大

家最快最好的进行一个传播，来帮助大家鼓励大家写得更好，谢谢大家，这节课就

到这里，拜拜。 
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