Sjalvskattningsmall 1 Retorik:

Publikkontakt

Foljande sjalvskattningsmall...

... kommer vi att anvdnda inom retorikkursen i samband med de reflektions- och responsdvningar ni gor
nar ni haller tal, samt vid individuella samtal. Du anvander den nar du analyserar dina inspelade tal och i
samtal med mig och andra elever i klassen. Mallen ar tankt att fortydliga och konkretisera kraven i

utvecklingsmatrisen.

Ogonkontakt Du har viss 6gonkontakt. Du Du har god 6gonkontakt. Du Du har utmarkt
tenderar att titta uppat, at ar vand mot publiken och o6gonkontakt och fokuserar
sidan eller i manus. inte mot presentationen. Du blicken pa allai publiken pa

tenderar att fokusera blicken | ett lugnt satt. Alla ahorare
pa en person eller grupp, kdnner sig sedda.

eller mer at ett hall &n ett

annat.

Betoningar Du varierar till viss del résten Du har goda betoningar och Du betonar ord och fraser
men tenderar att bli monoton variation i melodi och pa ett skickligt satt och
och tappar darfor ibland behaller darfor publikens detta framhaver din
publikens fokus. fokus. trovardighet som talare.

Artikulation Du har delvis otydlig Du har till stoérsta delen en Du har en utmarkt

och uttal artikulation eller uttal, vilket valfungerande artikulation artikulation vilket gor att
ibland goér det svart for och ett sakert och gott uttal publiken rakt igenom
publiken att uppfatta vissa ord | av svara ord och begrepp. uppfattar vad som sags. Det
och begrepp. finns inga tveksamheter

kring uttal av svara ord.

Tempo Aven om innehallet gar att Du talar i behagligt (och Du talar i mycket behagligt
uppfatta tenderar du att tala ibland varierande) tempo och | tempo och visar formagan
for fort eller stressat, eller for behaller publikens fokus hela | att variera tempot for att
langsamt och tvekande for att tiden. belysa speciella ord eller
publiken ska behalla fokus. fraser.
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Pausering

Du tenderar att gora for korta
pauser darfor kan det bli svart
for publiken att uppfatta
innehall och budskap.

Du anvander lagom langa
pauser sa att innehall och
budskap ar tydliga. Du
tenderar att anvanda
strategiska pauser pa ett
medvetet och effektivt satt
for att forstarka budskapet.

Du anvander dig av mycket
god pausering. och vaver pa
ett skickligt satt in
strategiska pauser for att

pa ett medvetet och
effektivt satt forstarka
budskapet.

Volym

Du tenderar att antingen tala
for tyst eller for hogt for den
aktuella lokalen.

Dock tenderar du att ha en
monoton volymniva.

Du talar med behaglig volym
och anpassar volymen till
lokalen och publikstorleken.

Du visar férmagan att pa ett
mycket skickligt satt variera
volymen for att framhava
utvalda delar av talet.

Kroppssprak

Hallningen och benpositionen
ar inte alltid helt passande for
situationen, eller tenderar att
ge ett ursdktande intryck.

Hallningen och
benpositionen ar passande
for tillfallet och forstarker din
trovardighet som talare.

Kroppsspraket som helhet
utstralar stor sakerhet och
pondus, forstarker ethos
och du inger starkt
fortroende.

Gester

Gester finns eventuellt men
forstarker inte ditt budskap. Du
tenderar att anvanda nervosa
rorelser som handen i ansiktet,
haret eller i tréjarmarna, vilket
ger ett ethosférringande
intryck.

Gester anvands pa ett
medvetet och val avvagt satt
och forstarker dd budskapet.

Gester anvands pa ett
varierande, medvetet och
val avvagt satt och ar pa ett
tydligt satt anpassat efter
situationen.

Manus

Du ar bunden till ett skriftligt
manus eller lappar med
stodord men tittar da och da
pa publiken.

Du har stddord men ar inte
bunden till dessa utan har till
storsta delen 6gonkontakt
med publiken.

Du kan tala helt fritt fran
manus, eller helt fritt med
hjalp av nagra fa stodord.

Hjalpmedel |

Du tenderar att titta en del pa
ditt presentations-

tekniska hjalpmedel. Du har fa
animeringar och ar osaker pa
vad som kommer harnast i
presentationen.

Du tittar endast da och da pa
ditt presentations- tekniska
hjdlpmedel. Du tenderar att
till storsta delen sta vand mot
publiken och ha god
kdnnedom om i vilken
ordning dina sidor och
punkter kommer. Dina
Overgangar ar smidiga.

Du &r i din framstallning
helt oberoende av din
presentation och star vand
mot publiken rakt igenom.
Du har full kinnedom om i
vilken ordning dina sidor
och punkter kommer och
hanterar 6vergangar med
stor finess.
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Hjdlpmedel Il Du har till viss del anpassat ditt | Du har anpassat Du har utformat ditt
visuella hjalpmedel efter utformningen av det visuella | visuella hjalpmedel med
publiken men tenderar att ha hjalpmedlet till din publik och | stark koppling till
for texttunga, komplicerade, detta gor det enkelt for intellectioanalysen, och
enkla eller rériga publiken att uppfatta innehall | presentationen som helhet
presentationer. Detta leder till | och budskap. forstarker och understryker
att publiken kan ha svart att budskap och innehall, samt
folja innehall och budskap. hojer ditt ethos.

Intellectio Du agnar for lite tid at att Du agnar tid at att vélja Det framgar med all
anpassa amne, sprak och innehall med omsorg for att tydlighet att du har gjort en
ovriga faktorer till publik och det ska vara relevant och noggrann intellectio-analys
situation. intressant for publiken. och att du har anpassat

hela ditt framforande efter
den.

Sprak och Du tenderar att anvanda Du véljer ett sprak som ar Ditt ordval och ditt

ordval. ungefar samma sprak oavsett passande for uppgiften, anvandande av stilfigurer
publik och talsituation. Fa publiken och situationen. Du | alterneras pa ett skickligt
stilfigurer anvands. Det finns anvander rikligt med satt beroende pa taltyp och
en osdkerhet kring begreppen stilfigurer som &r val valda situation. Du anvander
hos dig som talare. och forstarker ditt innehall situationsanpassade

och budskap. Du anvander begrepp flitigt.
retoriska begrepp med stor

sakerhet och férklarar dven

dessa pa ett skickligt och

smidigt satt i din

kommunikation.




