Prakticka Cast — Podnikatelsky plan k vyplnéni

Na uvod par tipQ:

Podnikatelsky plan se obvykle piSe ve tfeti osobé (piSi tedy napf. ,,majitel hodla“ nebo ,spolecnici,
feditelé hodlaji“, apod.).

PFi psani textu méjte neustale na mysli Ctenafe, ktery se s vami nikdy nesetkal a ktery nic nevi o vas
ani vaSem podnikani. Nezna vaSe cile, pfedstavy a pfani, nezna tedy vaSi cestu. Je potfeba mu
ji detailné popsat, aby ji pochopil tak, jak vy si ji pfedstavujete.

Pfi sestavovani rozpoCtu vychazejte z peClivého vyzkumu. Jisté se nevyhnete odhadlm, ty vSak
doporucCuji zkonzultovat s odborniky, napf. uCetni nebo nékdo, kdo ma jiz zkuSenosti ve vaSem
oboru. VaSe odhady pak budou pfesné&jSi a mlZzete si uSetfit nepfijemna pfekvapeni do budoucna
a pfipadné neoCekavané vydaje.

Duikladné si vSe promyslete a zaCnéte psat, neCekejte, neodkladejte a piSte ©
Pro kontrolu svych krok( pouzijte Checklist na dalSi strané.

Pokud si nebudete pfi sestavovani s néCim jisti, nevahejte se na mne obratit, rdda vam
poradim. Kontaktovat mne mUZete emailem: info@petratrnkova.cz nebo konzultujte
v uzaviené facebookové skupin€ PobnikANi PRO ZENY

Moc BY MNE POTESILO, POKUD SVOJE ZKUSENOSTI BUDETE SDILET S OSTATNiMI CLENY SKUPINY

A NAPISETE MI EMAIL, JAK SE VAM DARILO ©



mailto:info@petratrnkova.cz
https://www.facebook.com/groups/podnikaniprozeny

Kontrolni seznam checklist

KROKY K USPESNEMU SESTAVENI PLANU

] Mdm pteétenu knihu Prakticky ndvod, jak sestavit
PODNIKATELSKY PLAN a finanéni rozpodéet

Zndm svij projekt, vim, jaky mdam zdmér a cil

Zndm divod, pro¢ pidu zdmér - pro sebe, pro banku, pro
investora

Mdm zdkladni strukturu pldnu - na papite nebo v
pFipraveném pldnu nize

Mdm udélanou SWOT analyzu - osobni, projektovou,
podniku, p¥ip. &dsti projektu

Zndam svého zdkaznika, cilovou skupinu

Mdm udélany prizkum trhu

Zndm persondlni obsazeni, které bude nutné pro fungovdni
projektu

Zndm své dodavatele

Vim, jaké odborniky, poradce, externi spolupracovniky budu
potfebovat

Mdm p¥ipraven zahajovaci rozpoéet

Mdm ptipravenu prognézu finanénich tokd
Vim, jak budu sviij projek’r financovat
Mdm pFipraven éasovy harmonogram

Mdm sestaven kompletni marketingovy pldn

Mdm ptipraveny viechny dokumenty, certifikdaty, smlouvy
Mdm sestaven a zkompletovdn sviij podnikatelsky pldn

Mdm svij podnikatelsky pldan zkontrolovdn, upraven a
pripraven k prezentaci

Jsem ptihlé3en do soukromé skupiny na facebooku Za
uspéchem hledej sebe a vim, ze zde mohu pozddat o podporu
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[[] Mdm stanoveny ceny svych vyrobka é&i sluzeb
[
O
O
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O
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HOTOVO! P¥eji vdm mnoho $tésti a uspéchu :)



[Rok]

Podnikatelsky plan

Nazev spolecnosti

[Zadejte nazev spolecnosti.]

[Vyberte datum.] |
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1. Titulni strana

Nazev spoleCnosti:

Zakladatel spole€nosti — jména spoleCniku:

Datum (predpokladaného) zaloZzeni podniku:

Nosna podnikatelska mySlenka:

Poslani podniku:

Uéel podnikatelského zaméru:

Kontaktni udaje, IéO, sidlo:



2. Shrnuti

3. Profesni a osobni udaje o vlastnicich firmy




4. Popis podniku

Obory podnikatelskych ¢innosti:

Pravni forma podnikani:

Lokalita sidla €i provozovny:

Majetkopravni vztahy:

Historie podniku:

Organizace podniku:

Fungovani podniku:

ZpUsob vedeni ucetnictvi:

PojiSténi:

Dopady Cinnosti na Zivotni prostiedi:

Uplatfované postupy pro bezpe€nost prace:



5. Popis podnikatelské prilezitosti — cile projektu

6. Popis vyrobku, sluzby - vyrobni plan

VYROBEK:

Vlastnosti:

Technické parametry:

NaroC€nost vyroby:

Materialy, ze kterych bude vyrobek vyrabén:

(PodrobnéjSi popis mliZete uvést v technické dokumentaci v priloze.)
SLUZBA:

Co budete k jejimu poskytovani potiebovat:

Kde se bude poskytovat:

Konkuren€ni vyhoda:

,nhéco navic”



7. Prlzkum trhu — zakaznici a konkurence

Postaveni na trhu:

Charakteristika trhu:

Kdo je vas zakaznik, cilova skupina:

Kdo jsou vasSi konkurenti:



8. ZajiSténi potrebnych vstupl a dodavatelll

Potieby:

Budovy:

Stroje:

Material:

Energie:

Technologie:

Zaméstnanci:

Produk¢éni kapacita:

Logistika:

Dodavatelé:

Ostatni vydaje:



9. Casovy harmonogram

Priprava na podnikani:

Zalozeni podniku:

ZajiSténi finanCnich zdrojl do zaCatku podnikani:

ZajiSténi technologii, dodavatelll, lidskych zdrojti aj.:

Zahajeni Cinnosti:



10. Marketingovy plan

Nakup:

Dodavatelé:

ZpUsob a plan prodeje:

Cenova politika:

Financovani:

Propagace:

Distribuce:

Odbératelé:

Doprava:

Skladovani:



11. Stanoveni ceny

Cenu je tfeba stanovit dle vaSeho konkrétniho produktu €i sluZby. Navod najdete v bonusu €.3



12. Personalni zdroje

Popis pracovni pozice:

Nazev oddéleni a nazev pracovni pozice:

Vuci komu je odpovédna:

Mzdovy rozsah (zakladni plat, pohyblivé slozky, pFiplatky, benefity):

Popis prace a povinnosti:

Kratkodobé a dlouhodobé cile:

Pozadované dovednosti a znalosti:



13. FinanCni plan

Rozpocet zahajovacich vydaju: zkopirujte vyplnénou tabulku z excelu ,Finanéni zakladatelsky plan“

Tok hotovosti na 1 rok — vioZte jako pfilohu na konec tabulku z excelu Progndza finanCnich toku -
rok

Financovani projektu:

Vlastni zdroje:

Cizi zdroje:

Rekapitulace majetku:



14. Rizika projektu — Zavér a zhodnoceni

15. Prilohy




dekazaliyote
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DOKONCILI JSTE DULEZITOU CAST USPESNEHO
PODNIKANI. VERIM, ZE VAM POMOHL UJASNIT SI PLANY
PRO VAS PROJEKT A PREJI VAM MNOHO STESTI A
USPESNYCH ROZHODNUTI NA VASI DALSI CESTE

TOHLE CHCE PORADNOU OSLAVU.
PODELTE SE O SVUJ USPECH V SOUKROME SKUPINE
NA FACEBOOKU
PODNIKAN[ PRO ZENY

Nz
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